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La industria a Santa Perpetua de Mogoda des de
la postguerra fins a la crisi del petroli: Humet

Hidraulica, Carretillas Alfaro i Industrias Roure
Josep Ventura i Humet, membre del CREM i Ernesto Vilas Galindo, historiador i vicepresident del CREM'

Els inicis de la indudstria a Santa

Perpétua de Mogoda

1. Josep Ventura i Humet, en un moment de la con-

[feréncia que va pronunciar durant les VII Jornades
del CREM. Arxiu CREM.

2. ElVapor Arand, anys 90 s. XX. Font: Santa Per-
pétua de Mogoda,avui...mil anys després.

Per situar-nos en els primers moments de la
industrialitzacié del nostre poble, cal tenir presentamb
quines infraestructures es comptava, limitadissimes,
que ens donen una visié de les dificultats de com
es van anar cimentant els inicis, la seva evolucié i

'Dins de les jornades que anualment organitza el CREM, la del
2011 va ser dedicada a la industrialitzacié a Santa Perpétua de
Mogoda al llarg del segle XX. La primera conferéncia la va dictar
Muriel Casals i es va centrar en donar una visi6 del que ha estat la
industrialitzacié del nostre pais globalment. La segona conferén-
cia va ser dictada per Josep Ventura i es correspon amb les linies
d’aquest article. Ventura va parlar de la situacié a Santa Perpétua
de Mogoda i del seu desenvolupament industrial utilitzant la bi-
bliografia local existent i I'experiencia que li déna la seva llarga
trajectoria laboral i el coneixement de la memoria historica acu-
mulada pels obrers i obreres de Santa Perpétua de Mogoda.

transformaci6. Santa Perpétua, a diferéncia d’algunes
poblacions veines, comptava amb una agricultura
molt forta, les seves zones de regadiu li havien donat
prestigi de bones produccions amb un sindicat agricola
dindmic i un nom ben reconegut a nivell comarcal i
provincial. La conseqii¢ncia va ser que aquest sector
va liderar 'economia local durant moltes deécades.
Malgrat aixo, les males comunicacions per carretera
i tren varen ser un condicionant importantissim del
retard de I'entrada massiva de la industrialitzacié a
casa nostra quan en alguns pobles veins feia molts anys
que shavia iniciat. Aixi era, per exemple, a Sabadell,
capdavantera a I'Estat en el sector textil; Mollet amb
industries de primer nivell com ara Can Fabregas,
Can Mulj, la Teneria Franco Espafiola (la Pelleria) o
la Farinera Moret6; a Cerdanyola amb 'Uralita o a
Ripollet amb les fabriques de paper, quan tot just al
nostre poble s’estava a les beceroles.
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3. Treballadores de Ca I’Andal. Principis dels anys
40. Font: Arxiu Municipal de Santa Perpétua de
Mogoda (AMSPM).

Hem de recérrer a les dades publicades en els llibres
editats per 'Ajuntament de Santa Perpétua El que
sabem del Segle XX. Volum 112 i del Notes, vol. 19,
publicat pel Centre d’Estudis Molletans, amb un
treball d’Ernest Vilas en el qual s'expliquen amb dades
prou significatives la lenta i incipient industrialitzacié
que shavia forjat a entorn del 1900. Un parell de
fabriques textils, la primera el Vapor construit per
Claudi Arané a mitjans del segle XIX, posteriorment
llogada a altres industrials essent el moment de més
activitat el periode en el qual el titular era Pere Sola,
amb uns 140 treballadors, la majoria dones.

4. La Granja Soldevila. Fotografia anterior a l'any
1930. Font: El que sabem del segle XX.

Industria important d’aquest periode va ser també
Ca I'’Andal propietat de Jaume Bofill on hi van
treballar unes 100 persones aproximadament, quasi tot
dones també. Aquesta passa per diferents vicissituds
i posteriorment en fou el darrer propietari 'empresa
Hijos de Miguel Piferrer. Veiem que quasi tota la ma
d’obra d’aquest sector eren dones, els seus modestos
sous eren el complement de 'economia de la llar en la
qual 'home treballava al camp.

Una inddstria important, en aquest cas del sector
agroalimentari, va ser la Granja Soldevila. Des de les
sevesinstal-lacionslleteres iniciaren un procés industrial
d’elaboracié de productes lactics amb diverses patents
que havien registrat i que comercialitzaven amb marca
propia en una xarxa d’establiments, la majoria a
Barcelona. En linia amb aquesta diversitat en aquest
periode hi trobem una altra activitat que obtingué un
bon renom a la comarca i a Barcelona gracies a les
seves campanyes de publicitat, fou la fabrica de licors
Soley, amb I'anis i els conyac com a productes estrella.
Completen la ndmina d’inddstries al primer terg del
segle XX la bobila Bellsola amb la seva centenaria
fabricacié de totxos i el taller de fabricacié de bombes
d’extraccié d’aigua dels pous de la marca Humet.

En un tercer nivell, els classics ferrers, fusters,
guarnicioners, moliners, etc. que, com a tots els
pobles, cobrien les necessitats de manteniment i serveis
propis d’aquella economia agricola. I més o menys
amb aquest panorama industrial al poble arribem al
periode de la guerra civil en el qual el trasbals politic i
social va immobilitzar 'economia.

Les dificultats de la represa

A la década dels 40, acabada la guerra, el sector
industrial va ser un voler i no poder, un desastre.
Restriccions eléctriques, una minima infraestructura
telefonica, manca de primeres mateéries, época de cupos
de diversos productes que moltes vegades no arribaven,
baixa qualitat dels materials, mitjans de transport
i carreteres en un estat deplorable, una realitat
veritablement desastrosa. Aquesta va ser 'heréncia de
tres anys de guerra. Tot i aixi, amb dificultats de tota
mena i en alguns casos amb més voluntarisme que
tecnologia, petits tallers comencen a fabricar diversos
elements que el mercat comencava a demanar i que
moltes vegades no es trobaven facilment i aixi Alfaro
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5. Joan Soley Casals (1872-1931) fundador de Can
Soley, al camid de repartiment que tenien. Font: El
que sabem del segle XX.

comenga amb la fabricacié de carretilles industrials i
Asturgd, que comptava amb una petita foneria, inicia
la fabricacié de maquinaria per 'agricultura com ara
dalladores de farratge, arades de rodes, maquines de
pelar espigues i, a partir dels anys 50, una maquina de
sembrar moresc que es va vendre per tota la peninsula
especialment al sud. També en aquest moment
trobem I'empresa Isern que fabricava tela metal-lica i
productes derivats.

Durant la década del 1951 al 1960 es van superant
lentament els estralls de la guerra, tot i que cal

6. 1958. Publicitat del reg per aspersié de la marca
Humet. Font: P Riera: Imatges de Santa Perpétua de
Mogoda (1953-1968).

esmentar que a 'any 1952 només es disposava d’'una
centraleta de telefons amb 31 abonats i encara es patien
restriccions eléctriques. Dins d’aquest periode és quan
empreses importants d’electricitat entren a subministrar
a la poblacié i el 1960 és baixa definitiva I'Electra
Perpetuense, I'empresa que el 1912 havia instal-lat el
primer motor subministrador.

Malgrat tot, I'activitat industrial va comengar a donar
un tomb i lentament les perspectives de creixement i
progrés es palpaven. Algunes de les industries locals que
hem esmentat amplien les seves gammes de productes
i majors produccions, destacant especialment 'empresa
Humet. Noves empreses es van instal-lant en aquests
moments, destacant entre altres les textils Altayd,
Textil Rase (posteriorment a nom de Serra Pungrau)
i Puig Artola. Roure amb maquines envasadores, Inosa
en confeccid, Prodena amb productes derivats de la
naftalina, i poc més tard Facosa de foneria de coure.

Sembradora-
Abonadora

e cercales

Distribucidn del abono

ilocalizado

7. Asturgd construia maquinaria agricola, especial-
ment multitud daccessoris adaptats a tota classe de
tractors, com pales carregadores, pales llevaneu, culleres
per aterra o arids, pinces elevadores, rastells, descorona-

dores de remolatxa, sembradores-adobadores, etc.
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Barcelona i la nostra poblacié esta als inicis

de convertir-se en un gran pol industrial
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semblant a moltes altres poblacions dels

entorns de la capital catalana. Tal com comentem
anteriorment, els preus dels terrenys, molt més
economics que en poblacions veines com ara Sabadell
i Mollet, obren la porta a la consolidacié de zones
industrials ja estructurades i entrem en plena ¢poca
del gran desenvolupament o "desarrollismo", com se
li va venir a dir.

Algunes xifres poden il-lustrar-nos de la magnitud
dels canvis:?

Alhora, pero, que els terrenys agricoles somplen de
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fabriques, la industrialitzacié local genera el sorgiment
d’empreses autdctones amb capacitat per ocupar un
important espai dins del panorama industrial catala,

espanyol i, fins i tot, europeu. Parlem dHumet
Hidraulica SA, Carretillas Alfaro, Industrias Roure.

?Les xifres apuntades surten de E/ que sabem del segle XX. Historia
de Santa Perpétua de Mogoda, vol. 2, llibre de diversos autors editat
el 1999; l'article d’Ernesto Vilas aparegut a la revista “Notes del
Centre d’Estudis Molletans” titulat La industrialitzacid perpetuen-
ca del segle XX. Santa Perpétua de Mogoda, els pobles veins i Humet
Hidraiilica, de I'any 2004 i les dades de I'Informe de Conjuntura
economica de Santa Perpetua de Mogoda , niim. 1, corresponent
a 'any 2004.

Humet Hidraulica SA

La geénesi d'Humet Hidraulica SA, paradigma del
desenvolupament local, té lloc durant els anys previs
al conflicte civil. El 1918, Joan Humet Sala, 1’avi
Humet, treballava com a lampista a Santa Perpetua
i s'encarregava del manteniment de IElectra
Perpetuense. Era un home inquiet. Al taller de cada
seva, va inventar una bomba d'extraccié d'aigua pels
pous que bastien moltes llars perpetuenques i que
després esdevindren els seus primers clients. Alla on
no hi havia electricitat, les feia funcionar amb un
moli de vent. Abans de la Guerra Civil, 'empresa
integraven 7 o 8 treballadors. Durant un temps,
va romandre associat amb Fermi{ Vinyals, trencant
aviat les relacions. Humet continud ampliant els seus

8. 1957. Primer taller de Bombes Humet, situat on
avui es troba IAjuntament.
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9. Construccid de les noves instal-lacions d' Humet al
poligon Can Bernades, amb ['avi Humet d'esquena
observant la construccid.

Bereii ﬂ_""

11. La firma HUMET va patentar moltes innovacions
tecnologiques en el reg per aspersid. En aquest cas, un
dispositiu rotatori amb finalitats agricoles de 1953.

productes amb altres novetats com una bomba de
pressié per rentar cotxes.

Una vegada acabada la guerra, I'embranzida forta,
perd, la va donar el seu fill Josep Humet Creus, el qual
va establir bons contactes amb industrials i comer-
ciants de Barcelona i va fer-se representar per empre-
ses del ram. Per exemple, per I'anglo-italiana Pizzala
i Crory SA, pel que fa a les bombes de pous, bombes
d'alta pressi6 i molins de vent i, quant a les bombes de
rentar cotxes, per Harry Walker SA. A aquests distri-
buidors caldria afegir-hi molts lampistes de poble que,
per la seva feina, actuaven d'instal-ladors. D’aquesta

10. 1969. Premsa Schloemann per a la fabricacié
del tub dalumini pel sistema d'extrusid.

manera, |'empresa anava creixent amb nous produc-
tes com els aerogeneradors electrics, producte estrella
creat per dotar d'electricitat les masies aillades especial-
ment en zones d'Andalusia i que també va ser utilitzat
per I'exércit espanyol al Sahara. Fins aquest moment,
Bombes Humet disposava de dos tallers situats dins
la poblacié. L'any 1955, Josep Humet visita una fira
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13. Humet Hidraulica S.A. A dalt la fabrica de
Santa Perpétua i, a baix, la de Fuentes de Valdepero
(Paléncia). Entre ['una i laltra arvibarien a tenir
1.200 treballadors.

d'una empresa anglesa que importava tot el material.
Un dels primers objectius per entrar en aquest mén
era disposar d'un tub fort i lleuger per estendre pels
camps amb un acoblament practic i rapid i fabricar
un aspersor (peca circular que dissemina l'aigua). En
companyia d’un representant suis de reg per aspersio,
el Senyor Emch, Humet va visitar algunes industries
del sector amb la finalitat de conéixer com funcionava
el nou sistema. Calia fabricar una maquina per obtenir
el tub desitjat i, al mateix temps, I'aspersor. Les proves
per desenvolupar el seu model varen ser ardues i cos-
toses. Al principi, el tub de 'estructura era d'acer perd
aviat es va comengar a estudiar la seva substitucié per
un d'alumini. De la mateixa manera, com l'aspersor
fabricat per Humet no s'adaptava a tots els cultius,
es va obtenir la representacié d'un aspersor mes pe-
tit, 'america Rain Bird i litalid Komet. Aquest pro-
ducte va tenir una gran acceptacié en lagricultura i
es va preveure una gran expansié. Aquesta innovaci6

va permetre créixer I'empresa de forma espectacular.
Es comenga la construccié d'una nova fabrica en mig
de camps on s'ubicaria més tard el poligon industrial
Can Bernadas-Subira, amb una superficie edificada
de 20.000 m? sobre un terreny de 81.000 m?. Tam-
bé s'instal-la una premsa alemanya marca Schloemann
de 3.000 t. per fabricar el tub d'alumini i una foneria
d'alumini per la produccié d'un nou acoblament i ele-
ments auxiliars.

El 1955, Construcciones Humet es transformara en
Humet Hidraulica SA. Aquella petita empresa, 'any
1951, tenia 27 treballadores i el sou d'un aprenent era
de 42,50 pessetes a la setmana. A principis dels seixanta,
el nombre de treballadors va passar a 100 i en sis o set
anys la plantilla comptava amb unes 400 persones a
Santa Perpetua i 100 a Paléncia. En el moment de maxim
creixement, tot el grup va arribar a 1.200 persones. En
els seus inicis, els treballadors eren tots del poble. Hi
havia families amb dos, tres o més membres treballant-
hi. CaI'Humet era un referent de seguretat per a la gent.
Si ca I'Humet va bé, es deia al carrer, Santa Perpetua
va bé. L'avi Humet corresponia a aquesta concepcid
d'empresari paternalista, deixant que petits pagesos que
treballaven a la seva fabrica agafessin uns dies de permis
per fer la sega o la verema.

Lany 1959 es crea la societat Comercial Humet SA
que sera la responsable de la comercialitzacié de tota
la produccié i s'amplia la xarxa de distribuidors per la
peninsula arribant a una vintena de Delegacions propies i
400 representants. Enmig del constant desenvolupament,
Humet va posar al mercat 'any 1963 el reg gota a gota.
Aquest va ser un sistema inventat pels israclians amb la
intencié d'aprofitar al maxim l'aigua disponible. Humet
va ser l'empresa que va introduir el metode a I'Estat
espanyol i a Europa. Per fer-ho va contactar amb el
professor Baruk Gornat de la Universitat de Tel Aviv i que
havia estat tanquista durant la guerra dels Set Dies. La seva
tasca va ser principalment pedagogica ja que explica pel
sud d'Espanya i Canaries les virtuts de I'invent i la millor
manera de treure'n profit. La zona on primer va incidir
va ser Canaries per les plantacions de plataners i després
Almeria, on establi una delegacié6 a El Egido. Humet va
set, d'aquesta manera, un dels impulsors de l'agricultura
almerienca. A Sevilla es crea una nova empresa Humet
Investigacién SA, un laboratori d'analisis de terrenys per
orientar els agricultors sobre la idoneitat dels cultius més
aptes a les seves explotacions amb aquest nou sistema de
reg gota a gota.
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Paral-lelament es desenvolupa el material basic
i complementari per donar resposta als problemes
del reg per aspersié. Una oficina amb trenta tecnics
investiguen noves tecniques creant els elements
necessaris adaptats a les necessitats de 'agricultor.
Calia donar resposta a qualsevol plantejament en
temes de reg i la marca adquireix un gran prestigi
per la qualitat del seus productes i servei. EI 1970 es
construeix una nova fabrica a Fuentes de Valdepero
(Palencia) amb una superficie edificada de 15.500 m?
amb una segona maquina d'extrusié de tub d'alumini
i I'adquisicié de dues petites empreses competidores
que es van convertir en l'empresa RIPESA (nom
sortit de Riegos Perpetuenses) amb seu a Daganzo de
Arriba, prop de Madrid, que es va posar al mercat com
una segona marca. Continuen els moments de gran
activitat i s'inicia 1'estudi d’'un nou sistema, nomenat
‘pivot’, molt utilitzat als EUA, dissenyat per a grans
finques i pensat per la seva exportacié a paisos del nord
d'Africa que s'albirava un mercat molt interessant
i on ja es comengaven a fer operacions importants.
En els moments algids, Humet exportava prop del 60
% de la produccié. A part de dominar practicament
el mercat nacional, atés que els conreadors extensius
de cereals castellans eren els clients més importants --
d'aqui el muntatge de la segona fabrica a Paléncia-- es
va constituir prop de Toulouse la societat Irrifrance
de capital mixte per abastir el mercat frances. També
es van establir delegacions a diversos paisos d'Europa,
com Holanda, Belgica, Finlandia i Suissa entre d'altres,
es van dur a terme grans operacions a Cuba pel reg de

14. Un camié carregats de tubs per a lexportacid
surt de ca 'Humet. Arxiu Pere Riera.

la canya de sucre i s'iniciaren les exportacions al nord
d'Africa (Marroc, Argelia, Tunisia, etc.) preveient
a mig termini instal-lar una fabrica al Marroc. La
facturacié en aquells moments superava els 2.000
milions de pessetes I'any. Aquest creixement constant
es va fer a base d'autofinancament i crédits. Humet,
per finangar tots els projectes que sorgien, havia
hipotecat I'empresa i el seu patrimoni personal. Tant
entrava, tant sortia i, com sempre s'anava venent tot,
no hi havia cap problema. Malauradament, aixo va
acabar-se durant la decada dels anys 70.

La majoria de paisos del nord d'Africa tenien plans
d'expansié6 agricola a base d'aplicar els més sofisticats
sistemes de reg dels quals nosaltres érem els principals
productors. No obstant, la crisi del petroli del 73 i les
guerres arabs del 75 varen tallar les comandes en un
moment de gran endeutament. El 1975, recordem-ho,
s'havia aixecat la fabrica de Paléncia, que doblava la
capacitat productiva. A Espanya, I'IRYDA (Instituto
Nacional de Reforma y Desarrollo Agrario), empresa
publica amb suport creditici pel desenvolupament
de l'agricultura, paralitza els seus ajuts i el mercat
interior cau estrepitosament. S'acumulen unes
pérdues considerables i la continuitat es fa impossible,
presentant una suspensié de pagaments el mes de
juliol de 1979, amb un deute acumulat de 1.800
milions de pessetes. La Hoja del Lunes, un diari de
I'época, feia cinc céntims de la situacié: "Los problemas
de Humet comenzaron a aflorar en 1977 al paralizarse
el plan de financiacion del IRYDA a los agricultores,
porque la caida de la demanda y la infrautilizacion
de la capacidad productiva de la empresa se tradujeron
para ésta en unas pérdidas de 400 millones de pesetas’.
D'aquesta primera crisi es va salvar, gracies a una
subvenci6 estatal, en temps d'UCD, de 300 milions
de pessetes. Durant aquest periode, va imposar-se la
preséncia d'un gerent, la reduccié de plantilla i es va
crear una empresa comercialitzadora del grup Uralita,
amb la qual cosa va desapareixer la xarxa comercial.
La manca d'atencié al mercat va afavorir l'aparicié de
petits productors, conduint a la fallida el 1982 amb
un passiu de 2.710 milions. Justament un any abans,
Josep Humet, que havia estat sempre l'anima de
I'empresa, moria a Los Angeles d’'un nou atac de cor,
quan assistia a una convenci6 de I'empresa d'aspersors

Rain Bird.

No cal dir que per una gran part de Santa Perpétua,
el tancament d’'Humet va ser traumatic. Era 1'empresa
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15. Humer Hidraulica SA. 1958. Camp del EC.
Barcelona i Camp de Golf El Prat. Arxiu CREM.

on molta gent havia iniciat la seva vida professional.
On hi treballaven la majoria de les 400 persones
empleades, donant-se el cas, com déiem anteriorment,
que tres i inclis quatre membres d’'una mateixa familia
en formaven part. Una de les empreses amb millors
sous de la comarca i per a molts una garantia per tota
la vida. En el passat, s'havien superat ¢poques dolentes
perd aquesta vegada no va ser possible. D'un informe

3El document es conserva a casa de Josep Ventura Humet.

4 Maria Riera Ventura (2002) Autoedicié de Maria Riera, vidua
de Joaquim Alfaro. Tots dos van impulsar un important industria
perpetuenca crescuda amb I'embranzida del "desarrollismo" gra-
cies, sobretot, a I'empenta de tots dos, en un habil repartiment de
papers. El llibre, mecanografiat i enquadernat manualment forma
part de la "Biblioteca de la Memoria", col-leccié local de la Biblio-
teca Josep Jardi de Santa Perpétua de Mogoda.

elaborat amb posterioritat al tancament per una
empresa especialitzada a instancies de la Generalitat,
nextraiem el segient:® "H.H. debido sobre todo al
modo de ser su gestor siguié una politica de integracion
vertical intensa: la empresa cubria todas las fases que
van desde la investigacion del producto a la instalacion
y servicio al agricultor. Optd por la autonomia y la no
dependencia de terceros en un grado notable, tal vez
excesivo, creando un conjunto de gran estructura. El
constante crecimiento en actividad y carga fija junto con
unos mdrgenes de venta insuficientes, le llevaron a una
situacion de pérdidas y consiguiente descapitalizacion.
Aumentar incesantemente las ventas, lograr la presencia
con medios propios en todos los mercados, luchar con
la competencia para barrerla aiin a costa de la propia
rentabilidad, invertir en equipamiento humano y fabril
mds alla de lo que los recursos generados permitian, son
ejemplos de la politica seguida, explicable en parte, por
la sensacion de que el negocio daba para todo y por la
idiosincracia del elemento humano. Habia que crecer,
ser los lideres, crear un imperio. HH logrd todo ello en
gran medida; las producciones se vendian, el prestigio
comercial y empresarial era - y todavia es- importante,
se abrieron mercados nacionales y extranjeros. Pero
las crisis de tesoreria fueron cada vez mds frecuentes y
el mantenimiento de la empresa, tal y como estaba
concebida, se hizo insostenible el 1979".

Construcciones Mecanicas

Alfaro SA

Maria Riera Ventura va fer el 2002 un exercici
de memoria historica plasmant en una autoedicié
la seva experiéncia vital al llarg dels seus 85 anys de
vida aleshores®. De les seves pagines surt I'explicacié
de la construccié6 d’'una de les empreses importants
en l'etapa dels seixanta a Santa Perpétua de Mogoda.
Riera (Ripollet, 1923) ha estat una dona de fort
caracter. Als dotze anys va comengar a treballar en una
sastreria. Malgrat el costum de I'¢poca de no pagar als
aprenents, ella va aconseguir 1 pesseta a la setmana
per anar al cinema. Als divuit anys ja era oficiala i va
marxar a treballar a Sabadell.

Va coneixer Joaquim Alfaro als 21 anys, al ball, i
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16. Construcciones Alfaro SA va aconseguir conso-
lidar-se en el mercat de la motocicleta i va ser pro-
veidor de gairebé totes les marques: Mymsa, Gutzzi,
Reina, Edeta, Rieju, Bultaco, Lambreta, Clua, etc.

es van prometre el mateix any. Alfaro era lampista
i electricista en aquell 1944. El primer negoci de
Joaquim Alfaro va ser un taller de fabricacié de bombes
d’extraccié d’aigua, comprat a un exencarregat de ca
I'Humet que shavia establert pel seu compte. Les
seixanta mil pessetes que li demanaven, explica Riera,
“les hi van deixar un cunyar d’un cosi sew que tenia
un negoci de llegums cuits i havia fet molts diners fent
estraperlo”.

Als vint-i-tres anys i per poder ajudar al seu

17. Fabrica de Construcciones Alfaro SA, situada
prop de la Riera de Caldes.

futur espos a l'empresa, Maria Riera va estudiar
comptabilitat, després de complir amb la seva feina
a Sabadell. Alfaro va adonar-se que la fabricacié de
bombes no havia de ser bon negoci a causa de la
forta competéncia d’Humet, aixi que va canviar
lorientacié de 'empresa, decantant-se pels accessoris
de motocicletes. Era el moment d’expansié del mén
de les motocicletes com a mitja de transport popular i
ell es va fer proveidor de Rabassa.

Als vint-i-sis anys, Riera compaginava la feina
a la sastreria amb donar un cop de ma al taller del
seu promes a les tardes. A la incipient empresa
les necessitats d’inversié en maquinaria i utillatge
minvaven els seus beneficis i les families de tots dos no
entenien ni compartien el seu esforg per prosperar en
aquest mon. De fet, les diferéncies amb la seva familia
van fer que Riera anés a viure a casa del seu promes, un
matrimoni de pagesos amb quatre fills i pocs recursos.

A finals dels anys quaranta, van apareixer al mercat
un seguit de motors per adaptar a les bicicletes.
Ltnic problema era que les forquilles de les bicicletes
d’origen no resistien el sotrac. Alfaro va idear una
forquilla hidraulica per adaptar a les bicicletes i aquest
va ser el seu primer éxit empresarial. Maria va assumir
'administracié i Joaquim el disseny i comercialitzacié
dels prototips, viatjant fins on calgués per a presentar
el seu producte. Malgrat els seus esforcos i els dels
altres empresaris del pais, perod, el mercat autarquic
limitava les exportacions i importacions amb la qual
cosa dificultava la capacitat de rebre proveiments i
minvava la capacitat d’abastir les comandes.

Tot i aixi, van aconseguir consolidar-se en el mercat
de la motocicleta i van ser proveidors de gairebé totes
les marques: Mymsa, Gutzzi, Reina, Edeta, Rieju,
Bultaco, Lambreta, Clua, etc.

Lany 1952 I'empresa ja tenia vuit treballadors. El
taller es va fer petit i van establir-se en uns terrenys
propietat de I'avi Alfaro, prop de la riera de Caldes.
A les noves instal-lacions van convidar a treballar a
Arcadi Dunjé, el dissenyador de la famosa Derby a
partir d’'una motocicleta txeca. La relacid, perod, no va
ser bona i Joaquim Alfaro pateix una depressié que el
va allunyar tres mesos del taller que queda en mans de
Riera, encara promesa seva.

Finalment, la parella va contraure matrimoni i,
donades les dificultats de relacié amb la familia i els
socis, Alfaro va marxar a Madrid on havia de treballar
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18. Construcciones Alfaro, igual que Humer Hi-
draulica, va aportar algunes innovacions tecnologi-
ques que va patentar. En la imatge, un model de
“carretillas” que Joaquim Alfaro va patentar lany
1968.

en el disseny de nous projectes. Al mes, perd, va tornar
i va prendre decisions importants: desfer la societat
amb lestraperlista i prescindir d’Arcadi Dunjé.

A mitjan de la década dels cinquanta el sector de la
motocicleta va comengar a minvar pero, diu Maria:
‘el cervell d’en_Joagquim sempre estava en plena ebullicid,
va agafar un delineant a hores i li va encarregar un
Dumper. Mentre a la seva ment hi tenia un altre projecte:
la construccié d'una motovagoneta per transport interior
que girés sobre ella mateixa.”

Les noves disposicions de transit sorgides en aquella
¢poca van obligar a matricular tots els vehicles que
sortissin a la carretera. Aix0 va frustrar el projecte
del Dumper ja que les autoritats sempre els van
denegar l'autoritzacié. Per tant, es van dedicar a la
motovagoneta. Uany 1959 la maquina estava a punt de
ser fabricada i es va patentar per a Espanya i Portugal.

En la seva presentacié, a la Fira de Mostres
barcelonina, van detectar I'interés que despertava
la motovagoneta entre els industrials del sector
ceramista: “la nostra maquina era ideal per aquesta
Jeina; tenia capacitat per a mil quilos i es conduia en
poc espai; shavia dadaptar a les seves mides i de canviar
la plataforma que portava per una forquilla hidraulica
per agafar els palets”.Segons Riera, el seu home va ser
també el dissenyador dels palets.

Lembranzida de la construccié va impulsar la
inddstria ceramista i, de pas, I'empresa Alfaro que ja
donava feina a més de vint persones se'n va beneficiar.

De laiguat del 1962, I'empresa va multiplicar per
tres les seves instal-lacions. La seva proximitat a la riera
va fer viure moments d’angoixa a la familia que vivia
en una casa annexa a la fabrica. Superat 'ensurt i amb
la col-laboracié de treballadors, clients i proveidors, les
instal-lacions van tornar a funcionar.

Al principi la compra de la motovagoneta no
resultava rendible a les empreses ja que els salaris dels
treballadors eren molt baixos. Maria Riera recorda amb
sorna el comentari d’un client amb bobila a Sant Cugat:
“icot, no fotris res amb aquesta maquina —li va dir a en
Joaquim— perqué avui ['home és més barat que un quilo de
carn de burro. Veig que no mha entés, l'explico: un quilo
de carn de burro val 80 pessetes i jo tinc un home de 80
quilos per 80 pessetes al dia”. El panorama va canviar
molt amb l'augment de lactivitat constructiva dels
anys seixanta que va incrementar forca el cost de la ma
d’obra. La motovagoneta va comengar a ser una bona
inversi6, de fet aquest client esceptic de Sant Cugat en
va comprar tres.

Tot seguit va venir I'expansié: Espanya, Portugal,
Europa, Africa i America; i el disseny de nous models.
De la motovagoneta van passar al disseny d’un carreté

le: hard el trabajo
da &G hombres

19. Publicitat de la primera meitar dels anys 60 de
motobolquets Alfaro. En pocs anys els motobolquets
Alfaro van fer desaparéixer els carretons de ma de les
Jabriques de ceramica.
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20. Firma de lacord entre Balkancar, la fabri-
ca bilgara més important de carretilles elevadores
d’Europa d'aquell moment, i Construcciones Mecd-
nicas Alfaro SA que importaria i representaria els
seus productes a Espanya. En el moment de la sig-
natura, a lesquerra, Jaoquim Alfaro Casamiquela
i, a la seva dreta, el director de Balkancar. Darrere
daquests, Maria Riera Ventura, esposa de J. Alfaro.
Font: La Vanguardia, 13 de juliol de 1973.

elevador que, a més de desplagar material, permetia la
carrega a camions i furgonetes.

A poc a poc, a casa anava canviant l'estructura (...).
En aquella época tot el benefici anava a invertir-se en
millorar lempresa per fer-la gran i solida. Era la nostra
maxima il-lusié”. Carretillas Alfaro superava els setanta
empleats, a més de la feina que donava a altres tallers
i que representava molt més treball. Lempresa va
disposar de quaranta-quatre tallers d’assistéencia per
tot I'Estat; va créixer la plantilla de venedors i se’'n van
obrir corresponsalies amb representacié en les ciutats
més importants.

Leuforia constructiva i turistica va permetre el
desenvolupament de totes les industries que hi
estaven vinculades. El mén ceramista incrementava
produccions, invertia en mecanitzacié i Alfaro bastia
de motovagonetes i "carretillas” el sector. Cany 1968

disposava de 100 treballadors a fabrica, i més de 200
en industries auxiliars de la zona.

Tot el desenvolupament dut a terme en aquells anys
va aturar-se per TACTUR de Gallecs que expropiava
els terrenys de les seves instal-lacions i habitatge per tal
de construir la macro ciutat de Santa Maria de Gallecs.
Amb aquesta actuacié es pretenia descongestionar
Barcelona de la poblacié arribada massivament a la
capital de la Catalunya industrial. Ells, com d’altres
afectats, van iniciar una llarga batalla legal que trigaria
anys a substanciar-se, tant que quan va estar resolt
definitivament 'empresa havia desaparegut.

Totiles dificultats, durantaquells anys van continuar
creixent. Van arribar a tenir 130 treballadors i van
comprar un terreny en zona industrial ‘per si arribés
el cas d'haver de traslladar la indistria.” Lany 1973
Pempresa tenia una cartera de comandes a dos anys
vista, 'any 1974 va batre el récord de facturacié amb
cinc-cents milions de pessetes; era la tercera industria
del poble en nombre de treballadors ocupats. “Humer,
Roure i Alfaro, tres empreses autoctones que en el seu
dia —explica Maria Riera — es crearen del no-res i que
donaven vida a la majoria de families del poble de Santa
Perpétua i daltres que havien arribat de les diverses
provincies del pais”.

Alfaro es trobava a mitjans de la década dels setanta
consolidada com a empresa i era 'inica constructora
de carretillas  elevadores que treballava sense
llicéncia estrangera. Es en aquest moment en qué la
constructora malaguenya SOFICO va fer fallida. Era
Pempresa constructora de la Costa del Sol i la seva
caiguda va arrossegar moltes empreses proveidores. La
crisi del petroli va comengar a notar-se, la construccié
va aturar-se i amb ella la inddstria ceramista. Els
impagaments van comengar a acumular-se i els bancs
van deixar de negociar pagarés. Restriccions crediticies
diuen ara. Va ser el primer avis per Carretillas Alfaro.
“Nosaltres —diu Maria Riera— gracies a tenir un bon fons
de comerg anavem treballant pero sense alegria”. Una
manera de superar la situacié va ser 'intent d’obrir el
mercat america.

A partir de I'any 1977 els conflictes laborals van fer-
se corrents i ‘vam tenir la mala sort que els liders de
CCOO de la nostra comarca treballaven a casa i hi havia
molt malestar i divergéncies entre els treballadors” segons
Riera. Viure a sobre del taller va fer-se insostenible i
van traslladar la seva residencia a un pis de Barcelona.
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No van tornar a viure a Santa Perpetua mai més.

Entre els anys 1978-79, Maria Riera va patir
depressions i Joaquim Alfaro un petit infart. De
manera que els problemes de salut safegiren als
maldecaps que generava 'empresa. Donada la situacié
traspassaren la gestié de 'empresa a dos dels seus tres
fills. Amb la fabrica en mans dels seus fills, Alfaro i
senyora van fer un viatge per centre i sud America a la
recerca de nous mercats, d’alla va néixer la Comercial
Andina. Van ser tres mesos d’abséncia, temps durant
el qual les relacions laborals van complicar-se molt.
Les vagues van tenir com a corol-lari I'incompliment
en els terminis d’entrega i aquests van derivar en un
empitjorament de la situacié financera.

Malgrat el consell dels seus assessors, el matrimoni
Alfaro va vendre algunes propietats per intentar salvar
I'empresa pero l'esforg no va reeixir i a finals del 1980
Carretillas Alfaro va tancar portes per donar pas a una
cooperativa de treballadors de curta i conflictiva vida.

Maria Riera destaca en els seus escrits les dificultats
que va tenir 'empresa com a conseqiiencia del paper
del comite d’empresa, al seu parer molt intransigent.
El matrimoni va marxar del poble després de veure
com ‘trenta anys de treball per a construir la seva
empresa van caure en sols tres”.

Industrias Roure SA

Hem parlat d'importants empreses de la
industrialitzacié perpetuenca dels anys seixanta del
segle passat. Empreses que van emergir amb forca
transformant-se en eixos importants de la vida
economica i social. Can Humet, can Alfaro i d’altres
van ser fruit d’aquell moment i les vicissituds de la
historia les conduiren al tancament. No podem acabar
aquest article sense fer referéncia a una altra industria
que, com les anteriors, va ser motor de I'economia
local per 'ocupacié que va generar i a la qual la historia
li reservaria un desti diferent de les anteriors. Estem
parlant d’Industrias Roure. El seu fundador, Jaume
Roure i Bou, va establir a Santa Perpé¢tua de Mogoda
una empresa de torrefaccié de cafés a mitges amb
Jordi Soley Soley, els coneguts Cafes Soley. (Sobre la
relacié Jaume Roure Bou i Jordi Soley Soley, vegeu el
reportatge de la revista Férum Café, n° 47, desembre
2011, al final d’aquest article). Era I'any 1948 i les

primeres instal-lacions van ser uns locals cedits per
Joan Humet. Jaume Roure provenia d’una familia
cafetera de I'Espluga Calba. El seu pare, Jaume Roure
Vidal, va crear el 1890 Cafes Rovi, que va continuar
un germa d’en Jaume i ja suma la tercera generacié
cafetera. Amb aquest bagatge, 'empresa perpetuenca
Cafes Soley va comengar a desenvolupar-se i el primer
que va fer va ser substituir el sistema de torrefaccié
manual per un de mecanitzat. En aquest procés,
Ienginy de Jaume Roure jugaria un paper cabdal.
Al principi, Industrias Roure va fabricar maquinaria
amb llicéncia italiana per a la torrefaccié de cafe,
cacau i fruits secs. Posteriorment, als anys seixanta, va
incorporar la fabricacié de maquinaria per a 'envasat
i l'embalatge amb llicencia Rovema Alemania i, a
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21. Industrias Roure va ser fundada per Jaume Rou-
re Bou l'any 1948 i es va instal-lar en el que avui
és el poligon de la Creueta. Al principi, fabricava
maquinaria amb llicéncia italiana per a la rorre-
Jaccid de café, cacau i fruits secs. La ruptura amb
Rovema Alemania, a principis dels 70, provocaria la
seva desaparicid temporal generant al mateix temps
la creacié duna gran quantitar dempreses del sec-
tor. Actualment, una segona generacié familiar co-
mandada per Jaume Roure Pagés, continua el negoci
amb el nom de Roure Tectosa SL.
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INDUSTRIAS ROURE, SA

Origen del clister perpetuenc de la fabricacié de maquinaria per a I'envasat
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del sector de les maquines d'envasar.

22. Industrias Roure SA va ser fundada l'any 1948 per Jaume Roure Bou. Al principi, fabricava maquinaria
amb llicéncia italiana per a la torrefaccid de café, cacau i fruits secs. Durant els anys 60, va incorporar la fabri-
cacid de maquinaria per a l'envasar (horitzontal i vertical) amb llicéncia de Rovema Alemania. El 1971 treu
al mercat la MS-70, un prototipus d'envasadora horitzontal per sobres petits ( fins 70 mm.), inspirada en la
marca alemanya Volkogon. Aquest mateix any, es produeix la ruptura amb Rovema Alemania que sinstal-la a
Sabadell i funda Rovema Ibérica. A partir d'aquest moment, la desaparicié d’Industrias Roure SA és inevitable
i comenga a sorgir una gran munio d empreses que, quaranta anys després, conformen el teixit industrial catali

mitjans dels anys setanta, treu al mercat la MS-70,
un prototipus d’envasadora horitzontal per sobres
petits (fins 70 mm.), inspirada en la marca holandesa
Volkogon.

Les limitacions de la llicencia Rovema Alemania, que
només l'autoritzava a produir per al mercat espanyol,
van motivar un desacord que va finalitzar amb

Iestabliment de Rovema Ibérica a Sabadell. Els fins
llavors aliats estrategics ara esdevindrien competidors i
el fraccionament del mercat de maquinaria d’envasat i
embalatge va fer trontollar Industrias Roure fins fer-la
desapareixer a principis dels anys vuitanta.

Si bé Industrias Roure va desapareixer com a tal,
la familia continuaria l'activitat amb altres noms
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23. Patent per a la torrefaccid de cafe, cacau i fruits
secs, registrada per Jaume Roure Bou lany 1959.

comercials (Multipack, Enflex, etc) i, mitjan anys 80,
crearia Roure Tectosa SL, empresa també radicada
a Santa Perpétua de Mogoda en el mateix indret on
hi havia Industrias Roure i que, actualment, a punt
d’entrar una tercera generacid, segueix investigant i
desenvolupant nous models de maquines amb altes
prestacions tecnologiques.

Dues caracteristiques defineixen Industrias Roure.
La primera, haver estat una empresa pionera en
Iaplicacié tecnologica al sector de la torrefaccid i de les
maquines d’envasat i embalatge, cosa que li va mereixer
el reconeixement nacional i internacional. La segona,
la més destacada al nostre parer, és haver resultat el
viver d’'una munié d’empreses del sector que des de
la década dels cinquanta fins a 'actualitat han generat
noves empreses, llocs de treball i innovacié tecnologica
a la nostra area vallesana. Com podem observar en el
grafic de la pagina anterior, Industrias Roure S.A. va

generar un veritable clister empresarial perpetuenc
de la fabricacié de maquiniria per a lenvasat. Es,
sens dubte, un model d’entendre la inddstria de gran
interés, més en moments de crisi com aquests en que
molts sectors pateixen greus dificultats per sobreviure.
Cal innovacié, dinamisme i visié per trobar nous
sectors de negoci que permetin no només mantenir
i crear nous llocs de treball siné I'establiment d’altres
empreses que aportin valor afegit al conjunt.

Conclusioé

A la societat perpetuenca els va arribar la
industrialitzacié de forma accelerada, després de
centenars d’anys d’evolucié agricola. En tan sols quinze
anys (de 1960 al 1975) van crear-se nou poligons
industrials i van instal-lar-se desenes d’empreses. Amb
elles van venir el creixement urbanistic i demografic
enmig d’un context politic i social poc propici a
prendre mesures de regulacié i ajut per a poder pair
el fenomen. Tot i aixd, d’aquest canvi accelerat de
model productiu va sortir-se sense gaires dissensions
socials. Afortunadament, I'arribada de la democricia
va permetre agafar el control a uns poders politics
representants de la massa social i amb interes basic de
millorar la qualitat de vida dels ciutadans locals, tot i
les imperfeccions que la perspectiva dels més de trenta
anys de desenvolupament democratic ens permeten
detectar.



