ENRIQUE CRUSELLES GOMEZ’

EL MERCADO DE TELAS Y «NUEVOS PANOS LIGEROS»
EN VALENCIA A FINALES DEL SIGLO XV™"

RESUME

Pendant les dernigres décades du xvesidcle, le marché textile de la ville de Va-
Ience fut progressivement fourni par des tissus originaires de I'Allemagne Méri-
dionale, la France Orientale et la Flandre. D'abord il s’agissait de toiles de lin,
chanvre et coton, mais aussi des articles de laine qui imitaient des draps de qua-
lité supérieure et qui n'avaient rien & voir avec les types de draps élaborés par
V'industrie locale valencienne. Dans une premitre période, les sociétés allemandes,
comnie la Humpis et la Ankenreute, surent profiter du succés de cette «nouvelle
draperie légéren, de prix plus abordable pour les groupes sociaux plus bas. Puis,
durant la premiére décade du sigcle suivant, elles seraient remplacées par les com-
pagnies frangaises de I'aire Iyonnaise. Malgré leurs structures financiéres et com-
merciales qui ne présentaient pas de différences notables avec les écrangéres, les
hommes d'affaires locaux, expérimentés marchands de la commercialisation des
draps de qualités moyennes dans la Méditerranée occidentale, se conformérent &
une position secondaire dans 'approvisionnement textile par rapport aux com-
pagnies allermandes et francaises. Tour au long de ces pages nous analysons le
fonctionnement de ce marché, les différents niveaux impliqués dans la circulation
des marchandises, ainsi que nous proposons et examinons les possiblescauses qui
peuvent expliquer cette indifférence du marchand ec de 'artisan valenciens face 3
un marché émergent.

INTRODUCCION

1a creciente distribucidn de telas de lino, algodén y cafiamazo y de pafios de
lana ligeros en el mercado de la ciudad de Valencia desde las décadas finales del si-
glo Xv, se convirtié en uno de los principales negocios de ias compafifas mercan-
tiles extranjeras. En especial, de aquellas que no disfruraban ni de la sélida posi-
cién financiera ni de la tradicional presencia comercial caracteristicas de las em-
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presas itahianas. Los contratos notariales y las ordenanzas piiblicas demuestran el
protagonismo de los factores y corresponsales de las sociedades alemanas y france-
sas, to que no imphica limitacién alguna de este segmento del mercado textil: a pe-
sar del reducido nitmero de operadores implicados, circulaban mercancias por va-
tor de varios miles de decenas de libras anuales. Ademds, las ganancias obtenidas
se reinvertian en la comercializacién de los excedentes agropecuarios producidos en
las tierras del reino, integrando diferentes mercados en las estrategias comerciales
de aquellas casas extranjeras. A primera vista puede pensarse que el nuevo merca-
do redundaba en beneficio de la consolidacidn de la ciudad como plaza comercial
y financiera internacional. Sin embarcgo, la circulacién de telas extranjeras, co-
mercializadas en mayor grado por capital mercantil fordneo, venia a repercutir so-
bre cierras deficiencias del sisterna de intercambios y de la organizacién textil lo-
cal cuyos efectos se dejarfan sentir a lo largo del siglo siguience,

OPERADORES MERCANTILES ALEMANES Y FRANCESES EN LA CIUDAD DE VALENCIA

Aunque no han sido numerosas las investigaciones llevadas a cabo hasta el
presente, por lo menos una cantidad suficiente de ellas ha podido arestiguar la cre-
ciente presencia en la Valencia de finales del siglo xv de factores y comerciantes
franceses y alemanes.! El grupo mejor estudiado ha sido este Gltimo, si bien la
atencién de los historiadores se ha centrado sobre una sola compaiiia, la «grossa
companya» Ravensburg de los Humpis y sus socios, cuyo destine se identificé
con el de la primera oleada de empresas centroeuropeas bajomedievales. Surgida en
la década de 1420 a la sombra de la compafifa Diesbach-Watt, radicada en Barce-
lona, la «grossa companya» vivié sus mejores afios en el periodo final del reinado
de Alfonso v, trasladande hacia finales de siglo su direccién a la sucursal de Va-
lencia, donde seguiria prosperando durante unos afios mas hasta que la confirma-
cién de orras compafifas mercantiles alemanas (la «xiqua companya» de Anken-
reute) y francesas acabarfa con su primacia. Al final, desaparecerfa tras la emer-

1. H. KeLieNBENz, Las relaciones econdmicas y culturales entre Espaiia y Alemania meridional alvede-
dor de 1500, en «Anuario de Estudios Medievaless, 10 (1980), p. 543-354; J. Hinojosa MonTALvO,
Sobre mercaderes extrapeninsularves en la Valencia del sigly Xv, en «Saitabi», xxvi (1976}, p. 59-92; 1D,
Mercaderes alemanes en la Valencia del siglo xXv. La «gran compafiias de Ravensburg, en «Anuario de Es-
tudios Medievaless; 17 (1987), p. 455-468; P. Lorez ELUM, Lar relaciones comerciales de la Corona de
Aragin con loy alonanss y saboyanss. Dres alema y sabuyd (1420-1649), en «Saitabin, X%v1 (1976}, p. 47+
S8; M. LAPEVRE, Els mercaders estrangers al regne de Valincia en ols segles xv i xvi, en A. Furio (ed)),
Valincia, un mercat medieval, Diputacié de Valéncia, Valéncia, 1983, p. 25-45; J. Hapzuossi-GUIRAL,
Les gens de passage, los étrangers e1 les exilés dans les &as avagonais & la fin du Moyen Age, en Les sociités ur-
baines en France méridisnale ot en Péninswle bériqus au Moyen Age. Actes du Collague de Pas, 21-23 septembre
1988, C.N.R.S,, Paris, 1991, p. 349-361; ID., Valencia, pucrtn mediterrdnes en el sighs xv (14101323},
Ed. Alfons el Magnénim—i.V.E.I., Valéncia, 1989, p. 324533,



EL MERCADO DE TELAS Y «NUEVOS PANOS LIGEROS» 247

gencia de una nueva generacién de empresas comerciales alemanas (Welser, Fug-
ger) mejor integradas en las redes clientelares y politicas que arciculaban la Espa-
fia y la Europa de los Habsburgo. Por el contrario, fa presencia de compafifas mer-
cantiles francesas estrictamente no mediterraneas es algo mds tardia, pero también
mds atractiva si atendemos al mayor nimero y la amplia diversidad geogrifica de
los operadores presentes en la ciudad: ademds de comerciantes normandos, picar-
dos, bretones, roselloneses o tolosanoes, el grupo més acrivo estaba integrado por
agentes mercantiles procedentes de Avignon vy, en especial, de Lyon y Bourg-en-
Bresse (principalmente, las compafiias de Jacques Malivert e Imbert Rey, de Johan
Gart y de Johan Joli).

Ambos grupos mercantiles presentan diferencias en la dimensién de sus es-
tructuras empresariales. En el caso alemdn, el despegue mercantil de los terri-
rorios meridionales se caracterizé por la internacionalizacién de grandes com-
pafifas que, a pesar de no haber superado sus lazos familiares, manifestaban una
mayor continuidad en el riempo y permitian tna mejor cohesién del capital
mercanti] regional.? Por el contrario, comparado con los grandes grupos de co-
merciantes internacionales, el comerciante lionés ccupaba un lugar secundario en
su mércado local y la mayoria de sus empresas no superaba el nivel familiar o
mixto cof unas caracteristicas muy determinantes: dimensiones mediocres de la
compafiia, confusién entre &mbito doméstico y societario, duracién de la com-
pafiia limitada a una operacién comercial y, por tanco, compafifas de corta du-
racién, indistincidn entre $0CiOs inversores v activos en la gestidn diaria de la
compafiia, negocios de voldmenes mediocres, dificultades para intervenir en
mercados internacionales y, en general, asociaciones mercantiies que segufan re-
memorando su herencia artesanal.’ Por tanto, y es un elemento que tendremos
en cuenta con posterioridad, las empresas mercanciles francesas y alemanas que
operaban en Valencia no presentaban caracteres muy diferentes de los que iden-
tificaban al entramado mercantil local, en cuyo seno destacaba un amplio regis-
tro dé pequefias empresas familiares o personales gue lindaban con las estructu-
ras organizativas y mentales del negocio artesanal, frente a un reducido grupo de
sociedades altamente capitalizadas y presentes en numerosos mercados europeos
a través de una organizada red de facrores.

2. H. KELLENBENZ, op. cit., p. 348-550; W.V. STROMEr, Une clf du snceés des maisons de commer-
ce & Allentagne du Snd: lp grand commerce associé an Verlagssysiem, en «Revwe Historigues, 285/1 (1991), p.
29-49.

3: R, Gascon., Lyon et sex marchands. Grand conmerce ef vie arbaine an XV sibcle {environs de 1320~
envirens de 1580), Mourton, Paris, 1971, pags, 205-206, y 284-288. Aunque Gascon caracteriza la em-
presa mercantil fionesa del siglo Xv1, desde e inicio de la expansién hasta fa crisis final de aquelia pla-
za internacional, creemos que Con mayor razén sus resultados se pueden extrapolar a estas compafi-
a5 mercantiles de finales del xv. M4s aun, cuando algunas de elfas ni siquiera eran de Lyon, sino de
su territorio raral. :
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De todos modos, mis que sus estructuras empresariales o el ntiimero de socie-
dades y hombres que actuaban en el mercado valenciano, por otra parte habitua-
do desde el siglo X1V a la presencia permanente de numerosas colonias de comer-
ciantes italianos, sorprende lz acrividad que desde finales del xv v, en especial, en
la década de 1510, desarrollaron estas compafias alemanas y francesas. :

A lo largo del siglo Xv, Valencia consolidé su posicién como mercado de ase-
guramiento maritimo internacional. En los libros especializados redactados por
notarios como Jaume Salvador o Guillem Ramon Florenga, a finales de esa centu-
ria y principios de la siguiente, se refleja el movimiento de un trifico naviero que
unfa mercantil y financieramente la ciudad y su reino con el resto de Europa, des-
de Inglaterra y Flandes hasta ¢l Mediterrdneo oriental. Este privilegiado punto de
observacién nos permite ahora calibrar la imporrancia econdmica de las empresas
extranjeras aqui analizadas v de la circulacién de la panerfa ligera en el mercado
valenciano. '

A pesar de que la circolacidn de mercancias, hombres y naves entre Valencia
y los puertos del sur de Francia, nunca abandoné un plano secundario respecto a
otros traficos, come el mantenido con las islas del Mediterrineo occidental, la
contratacién de seguros maritimos para cubrir el transporte de mercancias a lo lar-
go de aquella primera ruta mantuvo un ritmo constante, que acabd significando su
consolidacién. Ademds, desde finales del siglo xv, la estructura del intercambio de
este circuito experimentd una transformacién significativa: el comercio de la pro-
duccién agropecuaria valenciana iba a ser superado cuantivativamente por la im-
portacién de tejidos europeos.? El movimiento de exportacién continuaba basdn-
dose en el transporte de excedentes agrarios {(aziicar, arroz, pasa, guisantes, higos
¥, en menor cantidad, aceite, anfs, vino, azafrin, confituras, anchoa, sardina y sa-
lazén de pescado). Valencia continuaba cumpliendo su funcién de mercado agra-
rio especializado de las ciudades del centro-sur de Francia. Ademis las abastecfa
con materias primas necesarias en ia manufacrurta textil: grana, urchiila, alumbre,
lana, afiinos, cuero y otras pieles, baldés, zumaque y, sobre todo, seda, mucha se-
da, valenciana, granadina, en bruto, semieiaborada, fina, tintada, erc. La distribu-
cién de esta mercancia implica no sélo una mayor cantidad de contratos, sino
también las primas de aseguramiento més elevadas. Sin duda, su comercializacién
contribuyé al desarrollo de la manufactura sedera en ciudades como Avignon o
Lyon. En un segundo plano, el circuito comercial abarcaba también el transporte

4. Respecto a la primera mitad del siglo xv, el andlisis de esta ruta esté en; B. CRUSELLES, Je-
rarquizacion y especializacin de Jos civcwitos mercantiles valencianes {finales del xiv-primera mitad del Xv),
en «Anales de la Universidad de Alicante. Historia Medieval», 7 (1988-1989), p. 104. Para‘la épo-
ca final del siglo, ios datos proceden de cuatro fibros de seguros maritimos redactados por Jaume Sal-
vador y de dos salidos de 1a mesa de Guillem Ramon Florenga. En toral, hemos encontrado 169 con-
tratos relacionados con esta ruta.
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de tejidos de lana y seda valencianos, o de articulos de peleterfa. En este tréfico
de expor:acié;z se obsesvan menores diferencias en comparacién con el manteni-

do cn ‘Ia primera mitad del siglo. Por el contrario, el movimiento de importacion
. presenza cambios: el grano ya no tiene tanto peso en la estructura del intercam-
bio como a principios del siglo. Progresivamente se imponia una gama de ma-
nufacturas texciles ligeras, confeccionadas con lino, algodén o cafiamazo, proce-
dente del norte o del centro de Europa. Junto a ellas también se aseguraba la im-
portacidn de articulos de merceria, algln curtience o colorante rextil, y una am-
plia gama de articulos elaborados, desde productos metédlicos hasta libros. De to-
da esta amplia gama de mercancfas, telas y lienzos destacaban en primer lugar
como'el elemento esencial de ka estrucrura del intercambio, tanto por su reite-
rada aparscxon en la documentacién como por el mayor volumen de capitales que
exigia su aseguramiento.

Casi todas las importaciones de articulos rextiles europeos tienen su pun-
to de’'embarque en Narbona y Aigiies-Mortes. Sobre todo, es esta dltima vi-
Hla provenzal, situada en el vértice del tridngulo formado con Pore-le-Bouc
y Arlés, drea de penetracitn a través del valle del Rédano hacia Avignon y
Lyon y, mdas al norte, Bourg-en-Bresse. Otros puertos, como Marsella o Ni-
za, parecen cencrar su funcién en la distribucién de los excendentes agrarios
valencianos.

Segiin se extrae del estudio del mercado de aseguramiento, comerciantes
francéses y valencianos eran los principales impulsores de esta ruta. En gene-
ral, en ambos grupos predominaba la figura del comerciante que contrataba de
manera esporddica o limitada el aseguramiento de cargamentos no excesiva-
mente importantes, a juzgar por el valor de los riesgos acordados. En las dé-
cadas finales de sigio, entre ese variado y amplio grupo de operadores france-
ses, s6lo destaca la acrividad y los negocios de Bernat Maca, mercader de Avi-
Aén.* Enrrados en el xvi, encontramos algunos de los contratos de seguros
maritimos que mandaron redactar miembros y operadores de las principales
compafiias francesas de la época, como la Joli: aseguraban la importacién de te-
las, lienzos de cafiamazo, sayas y otras ropas cargadas en Aigiies-Mortes por Jo-
han Dambert Consell, corresponsal que debié rrabajar para la mayor parte de
las compafifas que transportaban mercancias a lo largo de esa ruta. Operacio-
nes que exigian contraer riesgos por valores aproximados a los 1000 o 1500

1

8 '

5. tEn principic, comerciaba con sedas, azdcar, grana, arroz, pescado y pasa, destinados a Mar-
seila y Aigiies-Mortes por su cuenea o para Benedicre Pillor, hasta que, finalmente en 1499, se con-
virtié en ciudadane de Valencia, momento a partir del cual perdemos el rastro de sus negocios [1488,
junio 9, julio 17 y octubre 25 (A.R.V., Protocoles, n® 4379, J. Salvader); 1492, noviembre 5 (14id, n®
2691, J. Salvador); 1495, enero 16 y ocrubre 14 (14id, n® 2695, J. Salvador); 1499, marzo 20, sep-
tiembre 4 v 10, y ocrubre 5 (f4id, n® 2699, J. Salvador).

S
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ducados, alcanzdndose en alguna ocasién casi los 7000 ducados.® A pesar de
que se trate de un ndmero limitado de contratos, la actividad de una compafia
coma la Joli equivalia, si nos atenemos al valor rotal de las mercancias que crans-
portaba en un afio, a la actividad conjunta de un gran nimero de los pequefios
operadores que abundaban en aquella ruta marfcima.

Las compatfifas alemanas usaban con escasa frecuencia estos puertos de la Fran-
cia meridional. Encontramos algunas referencias dispersas, pere suelen hacer ma-
yor relacién a la exportacién de excedentes agrarios valencianos.” Esta supuesta au-
sencia se explica porque las compafijas Humpis y Ankenreute comerciaban a me-
nudo a través de los puertos ligures y flamencos.® De hecho, en las décadas fina-
les del siglo XV se atestigua |a creciente intervencién de las compafifas alémanas en
el mercado local de exportacién de lana. Los destinos preferentes de sus carga-
mentos de lana valenciana, castellana y aragonesa fueron los puertos ligures antes
que los toscanos, Ademds, los contratos de seguros maritimos evidencian, aunque
en menor medida que en el caso francés, la importacidén de telas europeas a lo lar-
go de esas rutas marftimas. En 1488 la compaiiia de Noffre Humpis estaba re-
presentada en el mercado de seguros maritimos por Jacobo Redolfo y Paule Spich.
A principios del aflo, el primero aseguré un transporte de lana, cuero y azlcar, jun-
to 2 otras mercancias no especificadas, cargado en Valencia y Tortosa y con desti-
no a Génova. Desde mediados de afio, el encargado de asegurar las mercancias de
la compaiifa, siempre del mismo tipo y siempre destinadas a Génova, fue Paulo
Spich, que no seria sustituido por Johan Clot al frente de los negocios de la com-
pafifa en Valencia hasta finales de-1492. Clot continuarfa embarcando lana, cuero
y azlicar hacia el puerto ligur (en algdn caso, cargamentos valorados en 1800 du-
cados). En 1495 la compafifa realizaba la mayor contratacién de seguros mariti-
mos. Entonces la dirigia Conrac Humpis, que mantenia la distribucién del mismo
tipo de mercancias hacia el puerto de Génova y, en segundo lugar, Savona. Pero en
ese momento proliferaban intercambios de mayor volumen, segin revelan los va-
lores globales de los riesgos aicanzados en los contratos, cuya suma ronda los
13000 ducados anuales. En este afio hemos registrado el primer contrato de seguro
maritimo sobre la imporracién de mercancias desde Génova y Savona. A partir de
1497 remitia la presencia de Ia compafifa en el mercado de seguros maritimos. En

6. 1520, febrero 13, mayo 21, julio 9, septiembre 3, occubre 31 y diciembre 11 (AP.V,, Pro-
tocole n® 286G, G.R. Florenca),

7. 1488, enero 29, abril 21 y agosto 29 (A.R.V., Protacvles, n° 43793, 1492, junio 8 y noviem-
bre & (hid, n® 2691); 1499, septiembre 2 (Fid, n® 2699).

8. No se ha de olvidar qus la rura que unia Valencia con estos mercados fue frecuentada por
las compaiiias ligures, grupo que queda al margen del presente estudio pero que negociaba con si-
milar oferta de mercancias (D. IouaL Luis, Valencia ¢ Italia en ol sighs »v. Rutas, mercados y hombres
de negucios en el espaciv ecomgmico del Mediterrdneo sccidental, Tesis docroral inédita, Valencia, 1996, 1.

I, p. 435-436).
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1499, dltimo afio en que hemos podido recoger su comparecencia en el mercado
de seguros maritimos valenciano, Paulo Spich volvia a ser el representante de la
compafifa: se continuaba enviando aziicar, lana y cuero a Génova. En menor me-
dida, pero atin en cantidades no despreciables, a juzgar por los 8000 ducados en
que fueron tasadas las mercancias transportadas durante ese afio.”

La compafifa Ankenreute también hizo de esta ruta y del mismo comercio el
eje de'su escrategia emypresarial, si bien su actividad presenté menor intensidad. En
1488 la compafifa de Clemens Ankenreute aparecia representada por Guillem
Gauderich, que aseguraba el transporte de baldés a Génova. En 1492 Gauderich
y otro corresponsal, Enrich Spora, representaban los intereses de Conrat Anken-
reute::se aseguraba el transporte de lana, cuero y baldés a Génova. En 1494 Gau-
der:ch fletaba una embarcacién para transportar lana a Niza y Génova. Al ado si-
gm&nte al igual que la compafia Humpis, la Askenreute desarrollé una mayor ac-
tividad, acaparando ambas gran parte del trifico lanero de ese afio. Los factores de.
la compafifa eran Enrich Spora y, durante el verano, Antonio Ankenreute. Ambos
aseguraron varios transportes de lana, cuero, aziicar v baldés que no llegaron a al-
canzar un riesgo global superior a los 6700 ducados. En 1499 se menciona por il-
tima vez la compafifa: se trata de un seguro maritimo contratado por Jos Sched-
ler (Jous Chellar) por valor de 1800 ducados que cubrfa el transporte de azticar en-
tre Valencia y Génova.'® Globalmente, v a pesar de su nimero reducido, las em-
presas alemanas preservaron junto a las compafifas toscanas la densidad del ordfi-
co lanero.

Las compafiias alemanas recurrian asimismo a una segunda ruta para realizar
sus negocios. Se trata de la que se puso en marcha en las décadas finales del siglo
I,

]
i

9. Los seguros maritimos contratados por la compafifa Humpis correspenden a las fechas: 1488,
febrero 21, junic 19, agosto 5 y noviembre 24 {A.R. V., Protocolos, n°® 4379} 1492, marzo 2 y sep-
tiembre 24 (1hid, a® 2691}, 1493, febrero 11, marzo 6, mayo 2 y 7, junio 16, sepriembse 1, ocgubre
22 (2), noviembre 7 y 14 y diciembre 22 (Ihid, n° 269%); 1497, febrero 10 (Thid, n® 2015, J. Salva-
dor); 1499, enerc 21, abril 13, julic 15, agosto 21 y sepriembre 12 (lhid, n® 2699), El rastro de Ja
compafifa se sigue en los protocelos notariales de los aflos siguientes. Por ejemplo, el flecamiento re-
alizado en 1310 por Pere Valldman de unz nave vasca para realizar el trayecto hasta Génova, A fina-
les de ese afic, Johan Conrat Humpis contrataba otra embarcacién para realizar idénrica operacién:
cargar lana en Valencia y Torrosa v transportarla 2 Génova {1510, abeil 15 y diciembre 19 (J6id, n°
2027, ). Salvador)). Para la actividad imporradora de Ja compafifa entre 1503 y 1507 puede consul-
tarses J. HiNojosa MONTALVO, Mercaderes alemans..., p. 462 y 463,

10. Los seguros maritimos que idenrifican el transporte de mercancias por la sociedad Anken-
reure son: 1488, junio 20 (A.R.V., Protocelns, n° 4379); 1492, marzo 17 y octubre 2 {1bid, n® 2691};
1493, marzo 6, abril 27, lunic 2, agosto 17 y 31, noviembre 23 y diciembre 12 (Jbid, 5° 2695); 1499,
jutio 115(bid, n® 2699). El ﬂEtﬂmlf:ﬁ{O mencionado riene fecha 1494, marzo 10 (Ibid, n° 2012, J. Sal-
vador). De todos modos, la compaiiia seguiria apareciendo en fas actas notariales en los afios si-
guientes. Por ejemplo, déspenemos de eres coneratos de fletamiento redactados en 1503 que tenfan un
mismo objeto, el transporte de lana a Génova {1503, junie 17, julio & y agosto 22 {Ih:d, n° 2020, ].

Salvador}].
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XIV v conectaba Valencia con los puertos flamencos y zelandeses (Brujas-1L'Ecluse,
Middelburg) e ingleses (Londres, Bristol). En 1488 el factor de la compafifa Hum-
pis, Paulo Spich, aseguraba arroz, détiles, almendruco y melaza por un riesgo glo-
bal de 750 ducados. Estos negocios, de menor volumen que el lanero, se manten-
drfan en los afios siguientes y girarfan siempre en torno a la comercializacién de
la almendra, otros frutes secos y demds excedentes agrarios procedentes del sur del
reino.'! Ademis, desde otras fuentes archivisticas se ha podido atestiguar el abas-
tecimiento de articulos integrados en la «nueva pafierfa ligeras realizado por la
compafifa Ravensburg en Flandes, en villas como Valenciennes, Arrds o Brujas, in-
formacién que nos permite superar cierta parquedad de las fuentes notariales va-
lencianas en este tema.'? La acrividad de la compafifa Ankenreute era de naturaleza
similar. A finales de 1487 Guillem Gauderich aseguraba el transporte de arcoz. Un
afio més rarde volverfa a realizar el mismo negocio bajo €] mando de Conrar An-
kenreute, De todos medos, la ruta atléntica no podiz rivalizar con la ligur ni en los
ritmos de contratacién de seguros maritimos ni en el montante de los riesgos
acordades.’? 7

Si el negocio de lanz tenia por centro asegurador y financiero a Valencia y
operativo a Tortosa, en el caso de la ruta atldntica eran los puerros del sur del rei-
no los centros operativos, los lugares donde las compafifas valencianas y extranje-
ras destacaban a sus corresponsales y factores. Del mismo modo que otras antes y
después, las compaiias Humpis y Ankenreute tenfan all{ instalados a sus hombres
y organizaban el transporte de las mercancias coordinando la actividad de todos sus
operarios. Por ejemplo, en 1494 Encich Spora, factor de los Ankenreurte, fleté la
nave La Trinidad bajo las siguientes condiciones: su pateén, un vasco, debia en el
plazo de un mes presenearse en Denia vy, a partir de ese momento, navegar duran-
te diez dfas recorriendo las costas alicantinas entre Denia y Alicante, con el fin de
cargar 220 barriles de melaza y 600 guintales de alazor, almendruco, pasa, aceite
y jabén. Desde Alicante, con las bodegas ya ocupadas, la nave debia ir directamen-
te hasta Zelanda o Flandes."

Los dates recogidos en los libros de seguros maritimos valencianos vienen a
coincidir con los expuestos por otros historiadores procedentes de otras fuentes, si

11. 1488, septiembre 24, ocrubre 24 y noviembre 15 (Ibid, n° 4397); 1492, octubre 13 (lbid,
n® 2691).

12. (P. CHORLEY, The 'Draperies légives’ of Lille, Arras, Towrnai, Valenciennes: New Matevials for
New Markets?, en M. BOONE-W. PREVENIER (eds.), La draperic ancienne des Pays-Bas: dibouchés ot stra-
tégies de survie { 14e-1Ge siicles). Actes dn coflogue fenu & Gand le 28 avril 1992, Garanr, Leuven-Apeldo-
orn, 1993, p. 136-139).

13. 1487, diciembre 29; 1488, diciembre 14 (A R.V., Pratocalos, n° 4379); 1495, septiembre 24
{Ibid, n® 2695}

14, 1494, agosto 9 (lbid, n® 2022) Otro fleramienco realizado por Spora en 1497, octubre 13
{lbid, n® 2014, J. Salvader).
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bien la importancia de alguna mercancia cambie respecto al conjunto {por ejem-
plo, la lana).'* Pero, a pesar de este gran heterogeneidad de negocios y mercanci-
as, la presencia de las compafifas alemanas se apuntalaba, al igual que la de los
franceses, sobre el crecimiento y diversificacién del mercado textil valenciano. La
documentacién norarial relativa a la actividad diaria del mercado local lo confir-
ma. En todo caso, el hecho de que la documentacién valenciana de seguros mari-
timo§ no recoja en mayor medida el comercio de tejidos realizado por las compa-
fifas alemanas debe comprenderse por la complementariedad de los mercados in-
ternacionales de aseguramiento que delegaba en Valencia principalmente la res-
ponsabilidad de parte del trdfico de aquellos circuitos, el de la exportacidn .

i

4
La DIfUSION DE LA «NUEVA PARNER[A LIGERA»

De los diferentes negocios mantenidos por las compaﬁfas alemanas en los mer-
cados catalanes, unc en concreto se convirtié en el eje estratégico de su organiza-
cién: la venta de pafios ligeros de lana, y de telas de algodén, cafiamazo y lino o
de tejidos donde se mezclaba lana con otra fibra, como los fustanes. En 1506, el
comercio de articulos textiles procedentes de la Alemania meridional, Paises Ba-
jos y Mildn suponia el 63 por ciento de la actividad de la compaififa Ravensburg.
En elicaso de las compaiifas francesas de principios def xv1, la consulta de la do-
cumentacién, aunque no cuantificada, permite inferir incluso una mayor depen-
dencia de la venta de «nueva pafieria ligera».'® La tipologia de las mercancias tex-
tiles vendidas por estas companfas no deja lugar a dudas sobre su calidad: fastanss,
sayes, cbamellatr ostedes, bordats, orlandes, teleria de drap de [l, canemasseries, leng, co-
tomines, efc., articulos gue con frecuencia se encubren en los contratos de venta bajo la deno-
minaciln gendrica de telerarium et canemasserte diversarum sovtium o televarinm et ranpa-
rum.

No es necesario ahora introducitnos en un tema ampliamente estudiado como
fue lajreconversién de la tradicional industria europea de pafios de calidad desde
finales del siglo XIl, reconversién marcada por la continua evolucién hacia ar-
ticulos cada vez mds baratos ligados al surgimiento de las pafierias rurales. Re-
cordemos sélo que a lo largo del Xv la nueva pafierfa, sepresentada por las villas
menores del valle del Lys, padecid un progresivo estancamiento como resultado de
la amplia concurrencia en los mercados internacionales de pafios de calidades me-

15. H. KERLENBENZ, op. &1, p. 550. J. HINOJOSA MONTALYO, Mercadires alemanes..., p. 461-464.

16: H. KELLENBENZ, op. ¢it, p. 351, En el caso lionés, R. Gascén no dudaba en afirmar que la
prosperidad de Lyon, y sobre todo de ios centros secundarios como Bourg-en-Bresse, se basaba en el
comercio de tejidos (R. Gascon, op. cit., p. 35}
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dias o inferiores, que provocé la aparicién de una pafieria ligera o, si se prefiere, de
una «nueva pafieria ligeran. Con ella irrumpié el trabajo de las fibras textiles vege-
tales, como el lino o el cdfiamo, que en ciertos fugares supuso una véalvula de escape
a los fracasos de la pafieria de lana y en otros la apertura de zonas rurales hasta en-
tonces al margen de los circuitos internacionales.”” Ademas, aquella época también
marcé la irrupeidn de la seda en los mercados textiles europeos. El éxito de los reji-
dos de seda difundidos desde Italia y su influencia sobre las transformaciones de la
moda del vestido implicé una reconversién de industrias laneras que imitaron sate-
nes, tafetanes, terciopelos o chamellotes, imitaciones en lana de bajo precio que ha-
[lamos entre las telas vendidas por las compafifas extranjeras en Valencia.'*

El acceso al mercado de amplios sectores de los niveles inferiores de la socie-
dad, en unos nicleos urbanos cada vez miés poblados, tuve una importancia esen-
cial en las transformaciones experimentadas.'” Asimismo, la concurrencia de nue-
vos centros industriales que se hacian sitio en los mercados internacionales me-
diante la imitacién de los pafios, obligé a adoptar las medidas de reconversién
que estaban en la base de las transformaciones de la oferta rexril: reduccién de las
calidades de las materias primas de los tejidos (ucilizacién de fibras de lana cortas)
e introduccién de las fibras vegetales, reorganizacion de los procesos de produccién
bien a través de la penetracién directa del capital mercantil en €] mundo rural, allf
donde habfa mano de obra més barata, bien a través de la cooperacién entre los
centros industriales y sus entornos rurales, mediante la divisién de funciones.”

17. M. BOONE, L'industrie textile 3 Gand aun bas moyen ,pe on les vesurrections suceesives diwne activie
26 réputée myribonde, en M. BooNE- W. PREVENIER (eds.), op. o2, p. 13-58; P. STaBsL, Déradence ox sur-
wie? Economies urbaines et industries textiles dans les petites villes drapidres de ln Flandre orientale (]14e-106e
5., Idem, p. 63-8% A. Derville, L'béritage des draperies médidvales, en «Revwe 2w Nords, 1XIX {1987), p.
715-724; B. BENNASSAR, o Affrmacién de la Ewvopa industrial?, en P, LroN, Historia econtmica y social
del mundo. 1: La apertura del munds, siglos XIV.X VI, Zeto Zyx-Encuentro, Madrid, 1978, p. 330-
93%; R. GASCON, gp. cit., p. 74-79 y 320-322; J.H. Munro, Industrial transformations in the north-west
European textile trades, ¢, 1290-c,1340: economic progress or econamic crisis?, en Textiles, towns and trade. Es-
says in the economic pistory of late-medieval England and the Low Countries, Variorurn, Londres, 1994; R.
VAN UYTEN, La draperie brabungonne et malingise dn XHe au xvile sitcle: grandeny éphémive et decadinee, en
M. SPALLANZANI, Produzione, commercio ¢ consume dei panni di lana (nel secoli Xir-xvin) | Azti de la Seconda
Settimana di Studio (10-16 aprile 1970, Leo 8. Qlschki, Florencia, 1976, p. 85-87. J. HEERS, La nmwde
et les marchés des draps de laine: Gones et la montagne 4 la fin du Moyer Age, en ldem, p. 199-220; P.
KRIEDTE, Feudalisme tardiv y capital mercantil, Critics, Barcelona, 1982, p. 47-33%; P. CHORLEY, The
cloth exports of Flanders and northern France duving the thireenth century: a luxury trade?, en «Economic
History Reviews, X1 (1987), p. 349-379,

18, P. CHORiEY, The ‘Draperies..., p. 151-163.

19. C. VERLINDEN, Aspects de la production, dn commerce et de la consommation des draps flamands au
Moyen Age, en M, SPALLANZANI, M., ap. &it,, p. 109; M. MALOWIST, Duelgues observations sur Ja structu-
ve de Lz production et du commerce du drap an cours du XWVe e du xve sidcle, Idem, p. 393-600.

20. R. HOLBACH, Sowe remarks on the vole of éPutting-oatf in Flemish and Novtbwest European Cloth
Production, en M. BOONE- W. PREVENIER {eds.), op. cit., p. 207-249; W.V, STROMER, op. cit.; D, CLEw-
ZEL- S, CALONNE, Artisanal riral et marché urbain: la draperie @ Lille e dans ses campagues  la fin du Mo-
yet Age. en «Revue du Nordy, 1xxn {1990}, p. 531-373.



EL MERCADO DE TELAS Y «NUEVOS PANOS LIGEROS~ ‘ 255

Tampoco debemos olvidar los efectos introducidos en la demanda por los
cambios en la moda, a su vez respuesta de las transformaciones antes mencio-
nadas. Desde la segunda mirad del siglo X1v, por influencia borgofiona e ita-
lianaj se fue abandonando el traje largo y suelto comin a ambos sexos. En los
hombres era sustituido por un traje corto y ajustado y en las mujeres, por otro
largo y ajustado. Las calzas y el jubdn, cubiertos primero por el sayo y encima
por la ropa de cubrir, componian la vestimenta del hombre de finales de la
Edad Media. Ademds, ese sayo podia reemplazarse por otras prendas cortas
como el coleto, la ropeta -0 jaqueta, de influencia militar— o la ropilla. De in-
fluencia francesa era el sayo escotado, que dejaba ver 1a parte superior de la ca-
misa, v el sayo sin mangas. Desde mercados alemanes se difundia el uso de cal-
zas y jubones con largas cuchilladas, cada vez mds exageradas, que dejaban
ver la camisa blanca. Por eso, durante ese periodo, se extendié el use de len-
cerfa, de vestidos interiores ligeros, de camisas. Las bragas, reducidas a su
funcién de pieza interior empleada por ilimpiezal, eran siempre de tela y ca-
da vez mds cortas y ajustadas (de manera tal que se adaprasen a la ropa exte-
rior).?! Ademds, esta industria textil del lino y de otras fibras vegerales de-
pendia de los cambios producidos en el uso mas habirual de ropa de cama y de
mesa,ihdbito cada vez més comin en las ciudades rardomedievales.

En aguel mercado que crecia en todos los niveles de la sociedad, donde la
uniformidad del corte de los vestidos difuminaba los simbolos de la posicién
social, la calidad de las telas era lo dnico que salvaba las distinciones entre los
grupos sociales. Las mismas prendas se confeccionaban en seda, lana o lino y
cafiamazo. Un caso ejemplar puede ser el de aquella «nueva pafieria ligera» fla-
menca que imité los tejidos de seda: en el mismo mercado circulaba camelo-
te de seda, de calidad, caro, y camelote de lana, de baja calidad y precio ase-
quible.

La emergencia y el éxito de los centros de la nueva pafieria centrada en tor-
no al valle del Lys durante la segunda mirad del x1v, tuvo su repercusién en
Valencia, probablemente por intermediacién toscana.®? La industria textil de la
lana valenciana parece sustituir en las décadas finales del siglo x1v la imiracién
de tejidos elaborados en las ciudades del mediodfa francés, para adapearse a los
tipos de pafios procedentes de Flandes. Desde 13835 se reiteran las ordenanzas

21, C, BERNS, Indumentaria espafiola en Hempos de Carles v, Instituto Diego Velizquez-CS.1.C.,
Madrid, 1962; ID., Trafes y modas en la Espaiia de los Reyes Catélicos, 2 vols., Instituro Diego Veldz-
quez-C.8.1.C., Madrid, 1979; F. BOUCHER, Historia del traje en Occidente desde la antigiedad hasta nues-
tros dizs, Montaner y Simdn, Barcelona, 1967; J. HEERS, La mode ot les marchés des draps de laine: G-
nes ef o montagne 4 la fin du Moyen Age, en M. SPALLANZANI, op. cit., p. 169197,

22. F. Mews, La diffusione nel Mediterraneo dei panni di Wervieq e delle altre citzg della Lyr attorne
al 1400, en | mercanti italiani nell Envopa medievale ¢ vinascimentale, Le Monnier, Florencia, 1990.
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que regulaban la fabricacién de pafios a la manera Vervina o a la Bruxella.
Son pafios de imitacién producidos en buena medida para la exportacién. De
hecho, la industria valenciana conservasia cierto prestigio regional en la pro-
duccién de berbies: en un memorial castellano se argumentaba que el principal
obrafe de Ynglaterva e de Flandes y de Valencia ¢ de Aragén e de Perpifidn es pannos
bervies.? Aunqgue, por lo'que evidencian los contratos de seguros maritimos de
finales del siglo Xv y principios del xvi1, el tejido que preservé el éxito del co-
mercio exterior valenciano fue el cordellate, articulo represenrativo de la nue-
va pafieria de calidades medias.”

Ademds, Valencia, con un mercado interno y de exportac:on centrados efn
torno a la lana, aceptd en las décadas finales del XV la creacién de una indus-
tria textil sedera, bajo influencia genovesa, que introdujera en la ciudad mé-
todos de organizacién y financiacién del trabajo artesano distincos de los que
atin defendian las organizaciones corporativas laneras. Con la reorganizacidn
de la industria sédica en torno a un potente sistema corporative, un crecien-
te niimero de talleres urbanos ofertarian articulos adaptados a las tleimas ten-
dencias europeas. Estas dos transformaciones, la nueva pafieria de lana a imi-
racién de la flamenca y la renovacidén de la induscria sédica bajo influencia ge-
novesa, serian las dos grandes transformaciones que experimentd la industria
textil valenciana hasta, por lo menos, las primeras décadas del siglo xvi. Por
el contrario, hasta entonces, otros secrtores del mundo artesanal textil, como
el del lino o el del cdfiamo, no habfan ido maés alld de su herencia musulma-
na y ain trabajaban en la produccién de articulos tradicionales mediante mé-
todos que nada habian asimilado de las transformaciones experimentadas por
Europa.?$

pes

23%. Dichas menciones aparecens en: 1385, septiembre 28, noviembre 17 y 1386, noviembre 23
{AMN,, Mannals de Consells, A-18, fols. 103v-1035, 111v-112 y 176v-178); 1392, abril 3 {({dem, A~
19, fols. 289v-290); 1399, septiembre 19 (Idem, A-21, fols. 290v-291v}; 1403, encro 12 y 1403, fe-
breso 20 (Idem, A-22, fols. 228v-229 y 338). Furs e ordinations feres per los glovioses veyes de Aragd als reg-
nfcols del vegne de Valenciz {ed. de L. Palmart), Universidad de Valencia, Valencia, 1977, p. 469-470.
En estas Cortes que acabaron en 1418, junto a pafios valencianos de elevada calidad (21n0 0 24 no)
se regulaba la fabricacidn de pafios vervines 137 y 14™.

24. P. IRADIEL MURUGARREN, Evclucitn de la industria textil astellana en los sigles xttti-xvi. Far-
tores de desarroll, organizacién y costes de la producciin mangfacturera en Cuenca, Universidad de Salamanca,
Salamanca, 1974, p. 390-391.

25. La primera mencién que hemos halladoe sobre Ia regulacién de la elaboracién de cordellates
por artesanos valencianos es de 1370, maye 25 (A.R.V., Manuals de Consells, A-15, fol. 70v).

26. G. NAVARRO ESPINACH, Ef despegue de la industria sedera en la Valencia del sigle xv, Valencia,
1952; 1D, Industria y arteianady en Valencia, 1450-1525. Las manafaciuras de seda, lino, cdfiamy y al-
godin, Teszs Docroral en microficha, Valencia, 1995. ’
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LA COMERCIALIZACION DE TELAS EN EL MERCADO LOCAL

La ausencia de una oferta de caracteristicas similares a [a nueva pafieria li-
gera, motivada por el arcaismo productivo de aquellas industrias tradicionales,
facilitaba que la demanda de telas baratas fuera cublerta con la importacién de
mercancias extranjeras. La documenracion notarial valenciana indica que el mer-
cado de telas y lienzos estaba preferentemente en manos de compafifas mercan-
tiles alemanas vy francesas. Los datos recogidos por J. Hincjosa Montalvo sobre
las ventas de telas hechas por la compafifa Humpis entre 1487 y 1492, reflejan
ventas anuales que oscilan entre aproximadamente las 1400 (en 1491) y las 4500
librasl(en 1493).”" Los datos que hemos reunido para los afios siguientes indican
un progresivo descenso de los negocios: 1494 (1370 libras), 1497 (1903 1b.), 1503
(2336 Ib.). A partir de esas fechas, las ventas de la compafifa Humpis vuelven a re-
cuperar [a envergadura de tiempos pasados: 1506 (4804 libras), 1508 (3159 1b.) ¥y
1510 {6990 1b.).”® Por tanto, teniendo presente la posible desvirtuacién produci-
da por el sistema de informacién, la compafifa mantendria una tendencia estable
de ventas de telas hasta las primeras décadas del xvi. La compafifa Ankenreute
patticipaba en el mercado con un volumen de negocios similar: 1491 (4474
1b.), 1494 (1484 Ib.), 1497 (4679 Ib.), 1503 (2276 Ib.), 1506 (5270) y 1508
(21431b.).% ‘

El-asentamiento de las compafifas francesas en el municipio valenciano y su de-
dxcacmn a la distribucidn de telas extranjeras, coinciden con el declive de la pre-
sencia'alemana. En la primera década del siglo XvI el volumen de negocios texti-
les franceses comenzaba a romar auge. En 1503 Johan Gari mercader de Avifién,
vendia telas por valor de 843 libras.*® En ese mismo afic Gerart Rey, factor de la

]

i

271 . FaNGIosa MONTALYO, Mercaderes alemanes... p 465-466.

28! 1494, febrero 1, marzo 26, abril 24 y 25, maye 21, septiembre 27, octubre 20 y diciembre
23 (ARV., Protecolos, n" 2012, 7. Salvador), 1497 marzo 7 {Ifid, n® 2013), junio 8 (2} y septiem-
bre 6 {Ihid, P 2014); 1503, febrero 13, mayo 18, junio 19{2) y 30 (3}, julio 3 (3) ¥ 6, y agosto 12
{Ibid, n® 2020, J. Salvador); 1506, maye 6, 7, 8, 9y 13, julio 13, 15, 16y 31, agosto 8, 25 y 26 (2),

noviembre 5, dlcmmbre 4'y 18 (1hid, n® 2023, J. Salvador); 1508, enero 25 y 26, febrero 7 y 9, max-

z0-2 (Ibid, n° 2768, ]. Salvader), agosto 4 y 26, septiembre 5 (3)y 7 (2), noviembre 14 (3) v 18, di-
c1embre"i3 y 19 {{kid, n® 2023, 1. Salvador); 1510, febrero 5 (3}, 15 (2), 22 y 28, marzo 3 (2), abril
12{2), 19, 20 y 22 (2), mayo 31 (2), junio 1, 3, 3, 21 (3} y 28, julio 8 (2}, agosto 17, octubre 23,
26 ¥ 31, noviembre 2, 20 y 29, v diciembre 7 y 16 ({bid, n® 2027, J. Salvador).

29: 1491, febrero 4, agosto 17 {6) y 18 {2) (Ibid, n® 2007, . Salvador); 1494, enero 18, marzo
1, junio 18 (3}, julio 8, agosto 2, noviembre 29, diciembre 2 y 9 (fhid, n® 2012); 1497, febrero 15
(2) (1bid; n® 2013), mayo 17 (8) y 19, junio 3 y noviembre 23 (lbid, n° 2014); 1503, marze 21, ma-
yo 31, junio 2, 3, 10 (3} y 27 (lbid, n° 2020%; 1508, enero 19 (3}, 24 y 26, marze 27, abril 21, 27
(2, 29 ¥ 30 (3), mayo 5 (2}, 7 ¥ 26, junio 11, julio 15 y 16, y octubre 2 (Ikid, n® 2023}, 1508 no-
viembre 27 (Ibid, n® 2023%).

30. 1503, julio 18 y agosto 3 (l4:4, ae 2020}
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compafiia avifionesa de Imbert Rey, alcanzaba un volumen de ventas de 2271 li-
bras.’! En 1506 se registra la presencia de Imbert Conet y Johan Gari, correspon-
sal de una compafiia de Bourg-en-Bresse, en el mercado de telas con ventas por un
valor superior a las 2163 libras. Esta compafiia ampliarfa sus negocios en 1508
(4049 1b.).>2 En 1510 la compaiia de Glaudo Miller, representada por Imbert Co-
net, ¢ue hasta entonces habfa trabajado para a compaiiia Joli, llegaba a despachar
telas por valor de 6676 libras.” A partir de 1503 hemos recogido datos sobre la
compafiia Joli, originaria de Bour-en-Bresse y establecida en la ciudad desde fi-
nales de la centuria anterior.** Dirigian la factorfa valenciana Imbert Conet y Jo-
an Joli, que en ese afio venderfan telas por valor de 2345 libras. El volumen de sus
negocios irfa en aumento en los afios siguientes: 1506 (1940 lb.), 1508 (5144
Ib.), y prolongarfa su crecimiento en la década posterior: 1510 (6047 1b), 1515
(10263 1b.) ¥ 1519 (4226 1b.).” Ademis de estas compaiiias de mayor enverga-
dura, es frecuente encontrar a otros operadores procedentes de Lyon y sus proxi-
midades que de manera més circunstancial participaban en la venta de telas y ca-
flamazos.

Al contrario de lo que sucedia en otcos sectares del mercado [ocal, la comer-
cializacién de la nueva pafieria ligera, a pesar de alcanzar voliimenes de facturacién
anuales muy elevados, prescindia de la funcién intermediaria del comerciante va-
lenciane. Como ya apuntara }. Hinojosa, los tenderos urbanos componian la ma-
yor parte de la clientela de la compaftia Humpis. También de la Ankenreute y de
las demds empresas francesas. Entre ambos grupos. profesionales se habia llegado a
una compenetracién de inrereses: los operadores extranjeros se ocupaban de la im-
portacién de esas telas y manufacturas; los tenderos de su venta al consumo y de
su distribucién interna. Por ello, las decisiones sobre este tema del Consell muni-
cipal deberfan ser interpretadas como impulsoras de esta articulacién de negocios.
En 1482 se prohibia a los extranjeros la venta al deralle de telas u otras mercan-
¢fas en la ciudad y su contribucién.® Sin embargo, en 1487, las autoridades adop-
taron una postura intermedia, que ni debe ser interpretada como instauracién de

. 31, 1503, junio 20 (3) y 30 {ibidem).

32, 1506, julio 28, agosto 17 {2), septiembre 12 {1bid, n® 2023); 1508, agoesto 26 (2}, sep-
tiembre 20 (2), 22 (2} y 28, octubre © v 26 (2)-y noviembre 18 (I6id, n°® 2023).

33, 1510, marzo 28, mayo 22 (3}, junio 3 (2) y 142}, julio 10, 12, 18 y 20 ({4id, n® 2027)

34, J. GuiraL-Hapzaossir, Valencia, puerro..., p. 352.

35. 1503, junio 20 (2), julic 7 y 14 (A.R.V., Protocofys, n® 2020); 1506, julio 28 {2) y sep-
tiembre 25 (J4#d, n® 2023); 1508, agosto 14, 16 (2), 17 y 22, septiembre 1, 2 v. 7 (2) (Ibid, n® 2025);
1510, enero 9, maye 22, 23 (2), 25 (2) y 27, junio 6, 14, 15 y 28, julie 1, 8 y 31, y agosto 2 (I4id,
n® 2027%; 1515, marzo 13 (2) y 15, mayo 12, junio 27 (2), 28 Y 30 (3}, julic 13, 16y 20, agosto 18
(2, 22 y 23 (2), septiembre 25 y octubre 30 (A P.V,, Protocole n° 12612, G.R. Florenga); 1519, abni
11, junio 30, julic 2 {2) ¥ 8, y octubre 21 {Ibid, n® 12614 G.R. Florenga).

36. J. Hmojosa MONTALVO, Mercaderes alemanes..., p. 465.
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un monopolio en beneficic de las compafifas alemanas, ni como un cambio de
orientacién politica que permitiera a éstos ia venta al detalle. Los jurados permi-
tian 3 las compafifas Humpis y Ankenreute vender telas de line y cafiamazo, fus-
ranes y sayas, articulos de merceria y metdlicos, pero a partir de determinadas
cantidades: a piezas, media docena, de tres en tres, en millares, a partir de quin-
ce alnas, dependiendo del articulo.’” Con esta postura se salvaguardaban los inte-
reses fiscales de la ciudad y del rey, los financieros de los comerciantes locales,
arrendatarios de los impuestos publicos y acaparadores de las materias primas pro-
ducidas en el territorio rural del reino, y ios negocios de los tenderos y de los pa-
fieros de lino de la ciudad.

A partir de entonces, las compafifas extranjeras distribuisfan sus mercancias a
través 'de tiendas. Sabemos que la compafifa Humpis tenfa una en ia Porta Nova,
puerta'gue no se debe identificar con la abierea en el drea noroccidental del recin-
to amurallado construido a parrir de las dlcimas décadas del siglo X1v, sino con la
que se hendi6 en la antigua muralla drabe, junto a la futeria, y que permitia el pa-
so del mercado a la lonja; es decir, una tienda cercana a la draperia y las mesas de
los cathbistas y de los notarios especializados en negocios mercantiles y lo sufi-
cientemente alejada de la draperia del lli, vecina a la Seu. Los comerciantes fran-
ceses adoptarian los mismos mecanismos de distribucién. Contamos con el con-
trato de formacién de una compafifa firmado por los factores de la sociedad Joli
que permite sopesar el nivel de integracién entre estos comerciantes extranjeros y
los tenderos locales.*® Corria el afic 1519, Para entonces hacia ya tiempo que la
compafiia Joli tenfa una factoria en la ciudad, Los capitulos de la compaiifa recién
formada, por un periodo de cuatro afios, giraban en torno a la tenuta de la botiga
que la sociedad francesa posefa en la calle Bolserfa, adyacente a la plaza del mer-
cado de la ciudad. Pierre Joli y Johan Fumat aportaban la tienda, situada en la
planta baja de la casa del doctor en leyes Bertomeu Monfort, cuyo alquiler asu-
mian, y aseguraban el suministro permanente de telas y tejidos franceses, alema-
nes y flamencos. Por su parte, los tenderos gestionarian la venta de aquellos ar-
ticulos en régimen de comanda, apuntando las transacciones en bun libre dit de jor-
nades, con el que cada semestre se realizaria el balance de los negocios. Ademds, se
comprometian a guardar las llaves de la casa, de la tienda y de la caja del dinero,
y a cerrar la tienda a las ocho de la noche.

Se trara de un caso pecaliar, pues esos tenderos eran unos recién Hegados, sin
negocio propio ni apoyos profesionales, que se vefan obligados a crabajar para una
compafifa extranjera. En el otro extremo del grupo profesional se encuentra una
clientela fiel a las compafifas francesas y alemanas, que disponia de medios finan-

37. 1487, enero 11 (A M.V, Mannals de Consells, A-44, fols. 331v-333).
38; 1519, enero 10 {(A.P.V., Protocole n® 12614).

1
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cieros mis amplios y que se habia asegurado una posicién en el mercado local, En-
cre el elevado ndmero de tenderos especializados en este mercado, cercano al me-
dio centenar, destacan algunos como Lluis de Luna, Diego de Madrid, Llufs de Ma-
drid, Bernat Ferrer o Lluis Nadal, capaces de invertir en un mismo afio, entre
compras hechas a franceses, alemanes e incluso mercaderes valencianos, capitales
que variaban entre las 1500 y las 3000 libras. Este grupo selecto de tenderos ob-
tenia de sus proveedores un trato de favor respecto a otros. Conseguia plazos de li-
quidacién de las deudas, sin la obligacién de aportar cantidades fijas mensuales,
que oscilaban entre los seis y los dos meses pero que, con las compafifas francesas,
prontas a desplazar del mercado 2 las alemanas, podfan ampliatse hasta los quin-
ce meses. La envergadura financiera alcanzada pof este mercado de telas y tejidos
ligeros puede explicar, en cierto modo, una progresiva especializacién de este gru-
po de tenderos que posiblemente no intervendria en la distribucién de pafios de
calidad (brocados, terciopelos, sedas, erc.} extranjeros y locales. Entre la clientela
de los articulos textiles de cierto lujo vendidos por las compaitias italianas preva-
lece la figura del consumidor directo y, en especial, del noble.” Hasta cierto pun-. -
to, parece 16gico deducir que tanto la empresa mercantil italiana, consolidada su
posicién en Valencia desde hacia un siglo, como la valenciana habfan desarrollado
sus propios canales de distribucién, de venta al detalle, y orientado sus negocios
_ hacia otros mercados. No necesitaban la intermediacién de los tenderos que, sin
embatgo, era imprescindible para aquellas compafifas comerciales que, como las
francesas o las alemanas, tenfan mayores dificultades para asegurar su participacién
en el mercado local. Sin duda, al atacar los negocios de éstas en 1483, los tende-
.ros apoyados por ¢l racional de la ciudad intentaban preservar sus escrategias de’
acumulacién de capital. Medidas proteccionistas que, aungue no de manera cohe-
rente y continua, se reduplicarfan en el futuro contra csos grupos extranjeros y sus
aliados internos, pero que acabarian fracasando.®
Pero la funcién econémica del tendero no se reduciz ni se podfa sustentar $6-
lo en el mercado urbano local. Junto 4 los contratos de venta de telas en grandes
-cantidades hechas por operadores franceses y alemanes, fas actas notatiales regiseran
también pequefias transacciones donde los tenderos, Hlamados ahora en ocasiones

39. En todo caso, cuando renderos come Lluis de Luna o Bernat Ferrer compraban mercanclas
a compafifas italianas, solfan adquirir telas o tejides de baja calidad como fustanes (1491, marzo 10.
ARV, Pretucolos, n® 2007; 1519, febrero 10. A P.V., Protocole n® 12614).

40. J. GUIRAL-HADZIOSSIE, Valencia, pueren.., p. 554; E. BELENGUER CEBRIA, La pugna pur ¢l pro-
teccionirme mercantil: puntualizaciones en torng a una obra pdsinmea, «Los furados de Valencia y Lucis de San-
tdngels, en Homenaje s Dr. D, Juan Reglh Campistrol, Universidad de Valencia, Valencia, 1975, 1,
p. 189-199; S. CARRERES ZACARES, Los jrrados de Valencia y Luis de Santdngel, Valencia, 1963, p. 46-
49. Encre kos 53 articulos mencionados en ¢l pregdn piblico que prohibia a partiz de 1484 a los ex-
tranjeros la venta al por menor se hallaban: olandes, alamanyex teles, bordats, canemaceries, fustanis, sa-
yes, chamiflots, ademds de draps de seda y de lana.



EL MERCADQ DE TELAS Y «NUEVOS PANOS LIGEROS» 261

mercaderes, se deshacian de pequefios lotes de telas, concediendo crédito por
periodos que oscilaban entre los tres y los cuatro meses. En 1494 Jaume Miquel,
sastre de Castellén, reconocia adeudar a Llufs de Luna cuarenta sueldos por la
compra de unas mercancias. Otro sastre realizaria un contrato de reconocimien-
to similar unos meses después. En 1503 Luna, queriendo saldar su deuda con
Conrat, Ankenreute, cederia al mercader alemdn la deuda contraida por un ten-
deto de Jativa. Meses después un pelaire de Alcoy aparecia citado como com-
prador de telas de cafiamazo propiedad de Luna.* También en este afio Lluis
Ayora, tendero de Jétiva, reconocia deber a Llufs Nadal casi 400 libras por las
compra de telas y otras mercancias, deuda que Nadal cederia en parte a Conrat
Ankenreute.®* A lo largo de 1506 Pere Sanchis, otro tendero de la ciudad, ven-
dia ropas y telas. Encre su clientela encontramos 2 un mudéjar de Quart y algin
artesano y mercader de Ja ciudad, pero la mayor parte estd integrada por tende-
ros de las villas del reino: Llufs Garcia, tendero de Ayora, Joan March, de Con-
centaina, Francesc Lope, de Sant Mateu, Marti Marg, de Andilla, o Llufs Ayora,
de Jativa. En total tenemos referencias de venras por un valor superior a las mil
libras. Telas vendidas a unos clientes que obtenfan créditos por un periodo cer-
cano a los cuatro o cinco meses.*® En 1510 nuevamente Lluis Ayora reconocia
adeudar a Diego de Madrid 400 libras por la compra de telas, telacién que se re-
petirfa mds veces durante ese afio.* Durante ese periodo Joan Nunyes mantuvo
una actividad similar. Entre sus clientes encontramos tenderos de Elche, un velfu-
ter de Cocentaina, la viuda de un mudéjar de Tavernes o el conde de Albaida .%
Balrasar Fores, antes de promocionarse y de convertirse en banquero, negocio
que condujo de manera fraudulenta arrastrando a una grave crisis al municipio
de Valencia, ejercia también la profesién de tendero. En 1503, para cubrir
una deuda superior a las 1600 libras contraida con Johan Gari, cedfa al mer-
cader de Bourg-en-Bresse deudas impagadas de sus clientes, entre los cuales,
ademds de artesanos y comerciantes de la ciudad, habia vecinos de El Forcail
o de Sant Mateu.

Estos pocos ejemplos, representativos de la gran cantidad de pequefias tran-
sacciones que salpican las actas notariales de la época, sirven para destacar la fun-

41. 1494, febrero 25, octubre 25 (A.R.V., Protucolos, n® 2012); 1503, agosto 18, noviembre 11
{lbid, n° 2020).

42. 1503, noviembre 16 {{biderm).

43. 1506, enero 7 y 22, febrero 5, 6 y 20, mayo 11, agosto 7 y 14, octubre 13, noviembre 18
y diciembre 14 (Ibid, n® 2023).

44. 1510, junia 17, abril 9 (2), julio 30 (2) y noviembre 4 (Ibid, n® 2027).

45, 11306, enero 24, octubre 20 y 26, y noviembre 10 (J4id, n® 2023); 1510, mayo 10, abril 18,
junio 4 y 14, y octubre 1 (I4id, n® 2027),

46, 1503, julio 17 (Tkid, n® 2020).
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cién intermediaria del tendero de la capirtal del reino.¥” Con un negocio otganiza-
do en torno a su casa-tienda, la distribucién de telas parece afecrar de manera pre-
dominante al 4mbito local. Sin embargo, su funcidén econémica no debe ser redu-
cida sélo a él: por medio de una dilatada red de relaciones profesionales y clierite-
las, los tenderos urbanos, muchos de los cuales procedfan del medio rural o de cen-
tros urbanos secundarios, se convirtieron en el mecanismo bdsico de redistribucién
de las telas y panos lsgeros por todo el reino. ‘ &

EL MERCADER VALENCIANG ANTE LAS TRANSFORMACIONES DEL MERCADG TEXTIL

Segin se desprende de los libros de seguros maritimos analizados los comer-
ciantes valencianos participaron en las cres rutas maritimas antes mencionadas co-
mo vias de penetracién de las relas europeas en la ciudad. Aunque esa concurten-
cia presenta limiraciones impuestas por el tamafio de la empresa mercantil local.
En la ruta comercial que Hevaba hasta los puertas de la Francia meridional pre-
dominaban las empresas de pequefia y mediana envergadura que participaban irre-
gularmente en los trificos, limitdndose en la mayor parte de los casos a la expor-
tacién de los excedentes agricolas del reino. $élo un reducido niimero de comer-
ciantes {como Doménec Perandreu, Ferran Garcia, Joan Escolano, Joan de 1’ Anyell,
Joan Roger o Pere Simé) extendia sus negocios a la importacién maririma de te-
las desde los puertos de la Francia meridional. La escasa frecuencia de esta dltima
actividad y el valor reducido de los riesgos de las mercancias, avala las sospechas
sobre las limitaciones de sus negocios.® Algo similar se intuye en la ruta atldnti-
ca: consolidados desde finales del siglo x1v, los operadores mercantiles valencianos
mantenian una presencia permanente en los barcos que navegaban con destino a
Brujas y Middelburg. Sin embargo, globalmente, se negociaba con escasa fre-
cuencia ~como maximo una vez al afio~ y con un escaso volumen de mercancias.
Eso si, volvemos a encontrar comerciantes ya mencionados en la ruta maritima
francesa (Pere Simé, Doménec Perandreu, Joan de I’Anyell), junto a otres como Jo-
an Parent, Joan Saragossa u Onofre Pelleja. Como resultado probable de una ma-

47. Aunque sea una inferencia atn 0o confirmada, también en el caso mallorquin se intuye fa
importancia asumida por la figura del tenders en Jas mismas décadas finales del siglo Xv, cnando el
mercado islefio experimenté asimismo 12 inundacidn de tejidos flamencos, alemanes, franceses o ge-
noveses (O. VAQUER BENNASAR, Les manufartuves mallorguines de tefxits i de pell a la sepona meitar delse-
gle xv: Importacions i exportacions, en M* BARCELO CrESPI (ed ), X Jornades d'Estudis Histiries Lucals. La
manufactura urbana i els menestrals, Insticut d'Escudis Baledrics, Palma de Mallorca, 1991, p. 441).

48. Un caso especial seria el de Pere 3imé que asegurd un transporte de relas, lienzos de cafia-
mazo y sayas desde Aigiies-Mortes a Valencia por 1360 ducados {1520, agosto 27. A.P.V., Prororols
n® 286).



[

EL MERCADO DE TELAS Y «NUEVOS PANOS LIGEROS» _ 263

yor tradicién en la red de intercambios valenciana, las empresas comerciales de la
ciudad disfrutaban de una mayor penetracién en los mercados flamencos. Onofre
Pelieja disponia de los operadores de la casa de_Joban de I’Anyell, mercader pisano
avecindado en Valencia. Doménec Perandren permanecidé en Flandes durante un
tiempo trabajando para sus intereses y los de orras empresas valencianas, como miés
tarde haria por €l Joan Perandreu. Pere Simé contaba en Brujas con la colaboracién
de Bernat y Joan Simé. Ademds, todos ellos ejercian al mismo tiempo como co-
rresponsales de otras compaiifas. A pesar de que, como en otras rutas, en la acti-
vidad de estas empresas predominaba la exportacién de excedentes agrarios, se
encuentran claros indicios de que importaban tejidos europeos.” Por el contraria,
los comercnantes valencianos no solfan intervenir en ia ruta lanera, donde se re-
giscrdn en mayor medida las 1mportac:ones de las compafifas aiemanas La expor-
tacién de la lana era un negocio que habia ido quedando en manos italianas, por
lo que amesgar en una operacién imbricada con ese tréfico lanero no tenfa senti-
do. A modo de resumen podemos concluir que, con los datos de que disponemos
en la actualidad, el menor némero de referencias encontradas sobre la importacién
maritima realizada por las compaififas valencianas puede implicar que, aunque par-
ticiparan en la discribucidn de telas en ¢l mercado local, sus negocios iban a la za-
ga de los de las compafifas francesas y alemanas.

La variedad de telas y pafios ligeros europeos introducidos por los comercian-
tes locales, iba dirigida a Iz misma clientela. Comerciantes internacionales de te-
las como Jeroni Gual, Doménec y Joan Perandreu o Joan de I'Anyell, vendfan te-
las a conocidos tenderos como Liufs de Luna o Joan Nunyes u otros como Gabriel
de Santjust, que constitufan al mismo tiempo la clientela de las empresas extran-
jeras, como hemos mencionado con anterioridad.” El menor ndmero de contraros
de venta hallados y los valores més reducides de sus facturaciones, invitan a pen-
sar que este sector del mercado textil estaba fuertemente dererminado por los ne-
gocios de la empresa frarico-alemana. A partir de las primeras décadas del xvi, los
comerciantes locales intervienen con mayor frecuencia en la distribucién de telas
europeas, aunque la empresa local nunca liegarfa a adquirir la envergadura econs-
mica de las empresas fordneas. Entre los vendedores de tejidos ligeros destaca Jo-
an Escolano que en el afio 1510 habfa realizado ocho ventas por un valor global su-
perior a las dos mil libras.®’ Si comparamos con las empresas extranjeras, no sélo

49. 1488, julio 19, agosto 12 (A.R.V., Praacles, n® 4379); 1493, sepsiembre 15 (2) (I4id, n°
2695); 1499, abril 15 (Jbid, n® 2699); 1520, junic 13 {A.P.V., Proreeslv n° 286). En escos dos tici-
mos, Doménec Perandreu y Pere Martinez aseguraban mercancias importadas desde Flandes por un
valor de 1105 y 1000 ducados, respectivamente.

50. 1491, febrero 17, marzo 9, abril 1, agosto 8, noviemnbre 24 (A.R.V., Protocolos, n° 2007);
1519, enera 12 y 21 (A.P.V., Protocoly n® 12G14).

51, 1510, enero 8, marzo 21 (2), mayo 11, 23 y 235, y sepriembre 10 y 14 (AR, V., Protorvlor,
n® 2027).
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el volumen de facturacién ¢s menor, sino que ademds los plazos de los créditos
concedidos, de 6 a 9 meses, poco podian competir con los periodos de 12 a'15 me-
ses que solfa conceder la compafifa Joli a sus clientes para que amortizasen los
precios de Jas 'mercancias compradas.

Un ejemplo similar es el de Tomas Ribot que, al contrario de i%sa)iano, no
aparece relacionado en los libros de seguros maritimos con la importacién de te-
jidos europeos. En 1506 Ribot facturé telas por valor superior a las 2500 libras,
teniendo por clientes a los mismos tenderos que compraban ese afio a las compa-
fifas francesas, las cuales lograban un nivel de facturacién inferior al de Ribot,
Aunque los tenderos conseguian de Ribot plazos temporales més cortos para cu-
brir las deudas: en ningiin caso se excedian los seis meses. En los contraros de
ventas de telas hallados con posterioridad mantendria estos plazos.’® Pere’Simé
aparece registrado en los libros de seguros marftimos como uno de los principales
importadores locales de telas extranjeras, mercancfas que vendia en la ciudad en al-
guna ocasién en canridades elevadas (como en 1519, cuando la facturacién alcan-
za la cifra de 3528 libras). Entre sus clientes predominan Jos boriguers de teles de la
ciudad, incluyendo entre ellos a la compafifa franco-valenciana integrada por los
facrores de la compafifa Joli ¢ incluso algén tendero del reino, como el y2 men-
cionado Lluis Ayora, de Jériva.>* Clientes que gozaban de periodos de liquidacién
de la deuda mds amplios, entre 8 meses y el afio. En estas fechas, cuando la red de
intercambios con el sur de Francia parece experimentar un renovado auge, los co-
merciantes mds activos en ellz, como Jeroni Gual o Jaume Roger de Lilla, parti-
ciparon también como distribuideres de telas entre los tenderos locales.*

Por tanto, ademds de gue ciertos datos evidencian la posicién secundaria de
la empresa mercanti] local respecto a compafifas extranjeras més sélidas, lo cier-
to es que globalmente Valencia se vefa inundada cada afio por remesas de telas y
pafios ligeros europeos, remesas que podian significar la facruracién de decenas de
miles de libras y que llegaban a distribuirse no sélo en la ciudad, sine en todas
las poblaciones rurales del reino. No es un fendmeno exclusivamente valeficiano:
¢n otras poblaciones castellanas del atco meridional mediterrineo, se ha percibi-
do la penetracién de tejidos de lino y lienzos angostos europeos, irrupcién que
provocaba problemas en la renovacién y el crecimiento de las induscrias textiles
locales.”® En el caso valenciano las industrias textiles del lino, del algodén o del ca-

52. 1506, abril 30 (3), octubre 7, diciembre 19 (2) (Jbid, n® 2007); 1508, agosto 25 y sep-
tiembre 2 {1bid, n° 2025); 1510, junio 10 (Ibid, n® 2027).

53, 1515, enero 24, y abril 12 (A.P.V., Protorolo n® 12612); 1319, enero 11, maye 11, 17 (2},
18 y 25, noviembre 8, diciembre 1 (Iid, n® 12614},

54. 1319, ialio 9 (2), octubre 21 y noviembre 17 (lhidem).

55. M. MARTINEZ MARTINEZ, La industria oel vestidy en Murcie {55, Xu-xV}, Academia Alfonso X
el Sabio, Murcia, 1988, p. 137, }.D. GonzaALez ARCE, La industrie de Chinchilla en of sigly xv, Insti-
wito de Estudios Albacetenses, Albacere, 1993, p. 47-50; R. CorpoBa DE LA L1AVE, La industria ne-
dieval de Cérdoba, Caja Provincial de Ahorros de Cdrdoba, Cérdoba, 1990, p. 98-99.
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fiamazo no superaban en estas fechas las estructuras organizativas tradicionales y,
desde luego, no podian compararse en el volumen de mano de obra que moviliza-
ban y en su capacidad de produccidn, ni con la tradicional industria textil de la la-
na, que habia contribuido al despegue mercantil de la ciudad a lo largo del siglo
XV, ni con la novedosa industria textil de la seda, cuyo auge se cifra en el dltimo
cuarto del siglo xv.*¢

EL PROGRESO DE LOS CIRCUITOS COMERCIALES Y LA EMERGENCIA DEL NUEVO MER-
CADO TEXTIL

El auge de la demanda de estas telas incentivé un mercado que hasta enton-
ces nojhabia sido explotado. Valencia no producia pafieria ligera, si exceptuamos
los pafios de lana la nueva paiterfa~ que desde finales del siglo x1v imicaban los
modelos de la Buropa atldntica. No se producian telas y lienzos o, por lo menos,
no rastreamnos su venta en el mercado local. Principalmente se vendian telas ex-
tranjeras. Las implicaciones de este cambio van mds alld del hecho evidente de que
los comerciantes extranjeros concentraran la distribucién maritima de esta nueva
pafieria ligera. En Ausburgo, Ulm, Bourg-en-Bresse o Brabante, €l auge de la
nueva pafieria ligera habfa supuesto la necesaria reconversién de industrias tradi-
cionales en crisis, el reequilibrio de espacios econémicos y la penetracién del ca-
pital mercantil en el dmbito rural, donde la organizacién gremial no podia inter-
ponerse en la explotacién de grupos de trabajadores cada vez peor pagados. Bdsi-
camente se infieren dos argumentos que pueden explicar por qué Valencia no de-
sarrollé contempordneamente esas industrias textiles y no supo dar pronta res-
puesta a la eransformacién del mercado. En primer lugar, porque el capital mer-
cantil seguia encontrando todavia buenas posibilidades de reproduccién en la in-
dustriaitradicional de la lana. En este sentido, existitfz un desinterés por financiar
o estimular una induseriz textil de fibras vegetales anticuada. En segundo lugar,
porque este capital mercantil no tenia capacidad financiera o, expresado de otro
modo, un proyecto empresarial de reaccién ante la penetracién extranjera. Ambos
argumentos no son excluyentes.

Atn en esas décadas finales del Xv, el comercio pafiero valenciano gozaba de
buena salud. La ruta maritima mds asegurada en Valencia era la que llevaba a los
mercados del Mediterrdneo central, mercados tradicionales de consumo de la pa-
Aeria valenciana. Industria que se habia centrado en la produecién de pahos de la-
na de mediana o baja calidad, entre los que, en esta época de finales del xv y

56. Estras conclusiones han sido extraidas de G. NAVARRO BESPINACH, Industria y artesanady..., p.
84, 311, v 330-331.
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principios del xv1, dominaba el cordellat, un claro exponente de aquellos pafios de
lana angostos 7. De los seis libros de seguros maritimos escriturados entre los
afios 1488 y 1520, tenemos registrados 438 contracos de asegtiramiento en esta ru-
ta, de los cuales en més del 40 por ciento prevalece el transporte de pafios valen-
cianos. Es con diferencia la ruta maritima mdés acriva. Ademds, al concrario de lo
que sucedfa con otras rutas maritimas internacionales, en ésta si que el operador
mercantil valenciano dominaba el mercado de seguros maritimos. Expresado en
otro términos queremos decir que Jos principales exportadores de pafios eran co-
merciantes valencianos. Por otro lado, en esas décadas finales del siglo Xv, el ma-
nifiesto declive de los mercados norteafricanos, consumidores tradicionales de la
pafieria valenciana, era contrarrestado por la exportacién creciente de pafios de la-
na a los mercados sevillano, gaditanc y canario. Por tanto, todavia entonces, la in-
dustria textil urbana valenciana gozaba de una buena situacién y conservaba la ma-
yor parte de sus mercados exteriores.’®

La industria pafiera valenciana habia crecido a la sombra de la demanda exte-
rior.” La connivencia de intereses entre mercaderes exportadores y maestros arte-
sanos se plasmaba en la especializacién de tareas: el comerciante abastecedor de
materias primas de procedencia rural, cuyo mercado acabaria por dominar; el co-
merciante exportador de pafios que determinaba la calidad y tipos de pafios a pro-
ducir; y el artesano organizado en torno a las instituciones corporativas que de-
fendfan la estructura minimalista del taller artesano e impulsaban la solidaridad en
los cuadros superiores del grupo profesional. Pero también esca identificacién de
intereses se traducia en ciertos rasgos identificativos de la trayectoria social dé es-
tos grupos a lo largo del Xv. En primer lugar, la consolidacién de la empresa mer-
cantil como estrategia econémica dominante de promocién que asegurara el pres-
tigio social del grupo de comerciantes, al tiempo que la realidad de esas expecta-
tivas se limitaba sélo a cierros niveles superiores de la profesién. En segundo lu-
gar, ¢l progresivo control del mundo artesanal, en especial el textil, por un grupo

37. P. IRADIEL MURUGARREN, op. cit., p. 217, La distribucicn del cordellat, especialidad de la in-
dustria mallorquina y valenciana, se generaliza en Sicilia desde el segundo cuarto del siglo xv (H.
BRESC, La draperie catalane an mivoir sicilien {1300-1460), en «Acta Medievalia», 4 (1983}, p. 107.

58. Quizds en esas fechas se inicie una crisis dé comercializacién tal y como se registra en la do-
cumentacién siciliana (A. GIUFFRIDA, Aspetti del commerciv internazionale det panni in Sicilia nella prima
metd del see. xvI, en M. SPALLANZANI, op. cit.,, p. 169-197), indicio de una fase depresiva de la econo-
mia mercancil valenciana (E. SALVADOR, La econonla valenciana en ef siglo Xvi (comercio de importaciin),
Valencia, 1972, p. 328-329.

59. Seguimos encontrande a finales del XV como en ¢l pasado, contratos de elaboracién de pa-
fios en los que claramente se demuestra que la demanda mercantil define las calidades de los pafios:
la compra de 20 pafios 14nos, hecha por Lluils Monrds a tres pelaires de la ciudad venia marcada por
fa entrega de una muestra hecha por el mercader para que Ios artesanos imicaran la calidad del paiio
(1497, julic 24. A R.V., Protocolos, n® 2014).
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reducido de profesiones.® Y, finalmente, la identificacién de la sociedad politica
local- con los incereses compartidos por estos niveles profesionales eminentes. La
orientacién de la industria artesana pafiera hacia la exportacién de areiculos de la-
na désmediana o baja calidad de cierta rradicién, se manifiesta en la documenta-
cién notarial de finales del siglo xv en el escaso mimero de contratos de venrta de
pafios:por comerciantes que afectasen en-exclusiva al mercado local. Es cierto que
los mismos artesanos, como los tenderos o los comerciantes, podfan vender al de-
talle en sus obradores esos articulos y que, por tanto, su actividad se escape a
nuestra observacién. Sin embargo, la escasa circulacién de grandes cargamentos de
pafios permite deducir que el grueso de la produccién urbana se canalizaba hacia
el exterior, negocio sobre el que se asentaban las fortunas mercantiles del medio
urbano. ‘

De la integracién de los destinos del capital mercantil y de 1z industria rexxil
de lana locales, se coligen varios rasgos que ahora sélo podemos apuntar. En pri-
mer lugar, el abastecimiento de los talleres arresanos ocupaba un elevado némero
de empresas mercantiles, sin duda como consecuencia de la limitada envergadura
de la edtructura empresarial valenciana.®* En segundo lugar, y en consecuencia, las
redes maritimas de distribucién de la pafierfa de lana satisfacian ampliamente las
necesidades de reproduccién del capital mercantil. En tercer lugar, los talleres ur-
banos continuaron siendo los principales abastecedores de aquellas redes, a pesar
de la lenta penetracién en la circulacién internacional de centros rurales secunda-
rios, como Sant Mateu, Cocentaina o Alcoy. Y en dleimo lugar, las dimensiones re-
ducidas de la empresa mercantil local y su efectividad como mecanismo de repro-
duccién social explican también que el comerciante valenciano tendiera mds a li-
mitarse a la aplicacién de estrategias de imitacién y fuera reacio a la introduccién
de innovaciones novedosas tanto en el &mbito de la financiacién empresarial como
de la organizacién productiva. Dicho de otro modo, por lo menos, el mercado de

i

60. ‘Al igual que en el caso de Barcelona (A. Rigra i MrLs-G. FELIU 1 MONFORT, Activitals
econbmiques, en ]. SOBREQUES 1 CALLICO, Histiria de Barcelona. 3. La ciutat consolidada (segles X1V | xv),
Encicloptdia catalana-Ajuntament de Barcelona, Barcelona, 1992, p. 167, 168 y 172; V. VAZQUEZ DE
Prapa-P. MoLas RIBALTA, La industria lanera en Barcelona (5. xtv-xviit}, en M. SPALLANZANY, gp. cit.,
p. 354) 0. Teruel {M.LFALCON PEREZ, La industéia textil en Toruel a finales de la Edad Media, en «Ara-
£6n en la'Edad Mediar, X-X1 (1993), p. 237), el 4mbico textil valenciano serfa progresivamente do-
minado por el oficio de pelaires y tintoreros {A. NUREZ ESCOBAR, Ordenaciin de la actividad textil en
Valencia. ]400-1450, Tesis de licenciatura, Valencia, 1986).

61. Respecto a este Gltimo factor esencial podemos zvanzar que, segin se desprende de la con-
frontacién de las actas notariales, los listados de mercaderes abastecedores de materias primas y de ex-
portadores de articulos elaborados no coinciden salvo en un escaso niimero de nombres identificados
como propietarios de empresas de mayores dimensiones (Doménec Perandreu, Llufs Vives, Alfonso
Sanchez, Gaspar Valent, Joan Escolano ¢ Pere Espina) y, per lo tanto, no parece factible pensar gue
se produjera una complemencariedad de diferentes circulaciones come estrategia comiin del grupo
mercancil!
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tejidos de [ana, mientras continuara siendo rentable —y Iz documentacién de fina-
les del xv asi lo demuestra— seguiria siendo fiel a la orgamzac:on productiva y dis-
tributiva generada un siglo antes.

Un argumento clave para comprender la problemdtica aqui analizada es el
acaparamiento del metcado interregional de materias primas en beneficio de la
empresa mercantil urbana, que encumbraba a las élites del grupo mercantil a la ci-
ma de un sistema triangular de endeudamiento que tenfa a la lana como el otro
vértice esencial de la circulacién.

Entre las diversas comunidades extranjeras afincadas en Ia cmdad la docu-
mentacién notarial de finales del siglo XV prima-la imagen de las compaiifas ale-
manas como las principales compradoras directas de materias primas locales.
Tante la compafiia Humpis como la Ankenreute adquirfan cuero directamente a
productores, propietarios y artesanos. Sin embargo, en el caso de la lana, 12 in-
termediacién del comerciante local, implantada con éxito en las primeras déca-

- das del siglo con’los italianos, seguia siendo esencial en esta época.®? La docu-
mentacién destaca el papel jugado.por algunos comerciantes locales en las re-
giones laneras valenciana, castellana y aragonesa. Por ejemplo, Lluis Vives, me-
nor, que solfa comprar en el entorno rural de la ciudad;* Joan Vicent, que com-
praba en las comunidades del sur y del centro del reino;% Pere Espina o Llorens .
Doménec que, como otros, compraban lana castellana® o aragonesa.® Tras un si-
glo de dispurar el monopolio de la comercializacidn de materias primas a los
operadores extranjeros, los intermediarios locales se habian asegurado la circu-

-

“

62. Nao es infrecuente hallar algdn contrato donde las compafifas Humpis o Ankenreute com-
praban directamente lana, azdcar o aceite sin la intervencién de mercader local alguno (por ejemple,
en 1491, mayo 14, julic 13 {AR.V., Prorecolos, n® 20071, 1494 [1bid, n® 2012}; 1497, ocrubre 25
{1hid, n°® 2014%; 1503, mayo 17 [Ihid, n® 2020); 1508, febrero 17 y 23 [1bid, n® 2768]). Otros gjem-
plos relativos a la adquisicién de lana por parce de las compafifas Ankenreute y Humpis, en 1499 y
1500, aparecen citados en J. GUIRAL-HADZUOSSIE, Valencia, prertu..., p. 109-110. Sin embargo, lo nor-
mal es que participaran los intermediarios locales. Por el contrario, en ¢l caso de los operadores eco-
némicos italianos, [a constitucién de una clientela de elevade poder adquisicive, 1a nobleza consu-
midora de sus pafios de alta calidad y un restringido grupo artesano interesado ¢n su redistribucién,
les permitia esquivar en mayor grado esa intermediacién,

63. 1494, octubre 9 y 14, noviembre 7 y 13 (A.R.V., Protocolos, n° 2012); 1497, enero 14 (2)
(Ibid, n°® 2013, junio 16, octubre 20 (2) y 23 (4) {I4id, n® 2014); 1503, febrero 7 (1hid, n® 2020);
1506, octubre 6 y 20, y diciembre 1 (164, n® 2025).

64, 1494, septiembre 17, octubre 24 y noviembre 21 (I4id, 0 2012} 1497, julic 8, 13 y 21
agosto 1, 2, 7 y 29, septiembre 7, 9y 11, octubre 13 y 30, y noviembre 24 {I4id, n° 2014); 1503,
octubre 21 (If:id, n° 2020},

635. 1497, marzo 21 {Ibid, n® 2015); 1503, enera 31, marzo 21, agosto 31 y septiembre 16
{Ibid, n® 2020); 1506, febrero 17 y abril 6 (Jbid, n® 2023).

66, 1494, abril B (Thid, n® 2012); 1497, febrero 8 ¢ mayo 28 (Ibid, n° 2015, 1303, s&pnefnbre
19 v noviembre 11 (!&zd n® 2020% 1506, julio 23 {{bid, a® 2023), 1510, septiembre 28 (U;zd' n®
20273,
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lacién interna. ;Qué consecuencias inmediatas se desprenden de esta superioridad?

En primer lugar, el mercader no sélo acaparaba las principales materias primas
agrarias que canalizaba hacia la capital del reino, sino que encontraba en los cen-
tros rurales del reino buena parte de la demanda de las mercancias que importa-
ba pdr mar. Ademis de la nobleza, todos los hombres, vecinos de aldeas, pastores,
artesanos de comunidades rurales o mudéjares recurrian a los intermediarios loca-
les para adquitir articulos Hlegados de las redes maritimas. En especial, en esta épo-
ca, la documentacién también resalta la compra de telas.” Telas que, junto a otras
mercancias, eran vendidas por comerciantes especializados en los circuitos inter-
nacionales (por ejemplo, Alfonso Sinchez, Pere Garcia, Lluis Monrés, Joan Esco-
lano, Miquel Joan Valenti, Pere de Perandren, etc.) y no tanto por mercachifles lo-
calesi Los otros protagonistas eran, ya lo hemos avanzado, los tenderos de la capi-
tal, quie tenfan en sus compafieros de las comunidades del reino, su principal clien-
tela de telas.

En segundo lugar, una descacada paite de los excendentes agropecuarios, y en
especial Ja lana retenida por los intermediarios locales, acababa en manos de los
operadotes de empresas extranjeras.®* Ademds, la documentacién demuestra con
claridad que la compra de materias primas por éstos se cubtia con el traspaso de
las deudas contraidas por los tenderos locales. En 1494 Conrat Humpis cedfa a Jo-
an Esteve, mercader valenciano, las deudas contraidas por Lluis de Luna y Lluis
Nadal (superaban las 242 libras) para pagarle parte de lo que le debfa por una
compra de lana. Andrea Nidech, factor de Onofre Humpis, compraba polvo de
granata Pere Boil, comerciante, pagindole por medio de la transferencia de las
deudas de Llufs Nadal, su hijo y Llufs de Luna, en toral 444 libras, En 1494 Gui-
llem Gauderich, factor de la compafnia Ankenreute, reconociendo deber a Jaume
Garcia, mercader de Valencia, una cantidad de dinero por la compra de lana, le ce-
dia sus derechos contra una serie de deudores, todos ellos tenderos: Guerau Guart
(645 1b.), Lluis de luna (250 1b.), Llufs Nadal (137 1b.). Otro operador alemdn,
Enrich Spora, factor de Conrat Ankenreute, compraba al valenciano Bertomeu del
Vayo lahas por un precio que rondaba las mil libras, pagando mediante el mismo
sistemna.®

G7. Por cjemplo: 1491, junio 14 (lhid, n® 2007); 1494, febrero 26 (Ibid, n® 2012); 1303, julio
13 (lbid, 6® 2020); 1519, mayo 253 vy octubre 31 (A.P.V., Profocolos, n® 12614).

68, Entre el amplio espectre de clientes que en 1494 compraban azticar a Lluis Garcia, desta-
can factores de las compafiias alemanas, el comerciante francés Guinor Rascas, el florentino Bernar-
do di Rabata o el genovés Vicenzo Gavoto {1494, enero 8, marzo 14 (4), 18 y 26, abril 7, 8, 16y 19,
septiembre 10, octubre 30, noviembre 8 y 13 (A.R.V., Pratorales, n® 2012)].

69. Respectivamente: 1494, octubre 27 (I4id, n® 2012); 1497, agosto 22 {(Ihid, n® 2014); y
1494, marzo 14 (Jbid, n® 2012); 1497, octubre 24 (Ibid, n® 2014).



270 ENRIQUE CRUSELLES GOMEZ

En 1503 Joan Miquel, mercader especializado en la compra de lana del reino,
vendia a la compafifa Ankenreute 16 sacos de lana, cobrando mediante el traspa-
so de la deuda contraida por Llufs Nadal con la sociedad extranjera. La otra com-
pafifa alemana, la Humpis, pagaba parte de las lanas que le habia vendido Diego
Martinez, mercader valenciano, con el endoso de la deuda de Diego de Madrid,
tendero, que ascendia a 107 libeas. Johan Tibot Humpis recurria también a una -
ta para pagar a Berenguer Marti, mercader, 1a compra de lana. Los deudores eran
casi todos tenderos: Lluis Nadal, Pascasi Boch, Miquel Argent, Diego de Madrid
¥ Joan Huguet. El conjunto de las deudas ascendia a més de 8§70 libras. Lluis Na-
dal, Lluis de Luna, Galceran de Eslava y Joan Huguet vieron también como su
deuda pasaba de los libros de 12 compafifa Humpis a los de Joan Batista Aymar,
merecader valenciano, que habia vendido lana al alemén por un valor minimo de ca-
si mil libras.” En los afios siguientes los diversos corresponsales de la compaiifa
Humpts continuarian pagando a los mercaderes valencianos las compras de lana o
de seda con el traspaso de deudas contraidas en su mayor parte por tenderos: Lluis
de Luna, Llufs Nadal, Galcerdn de Eslava, Joan Huguet, Enric Buch, Diego de
Madrid, Francesc Texidor, Joan Nunyes, Francesc Palau, Gabriel Noil, Bernat Fe-
rrer, Sancho Cota, Lluis y Jeroni Serra.”

En las décadas siguientes se pueden identificar las mismas relaciones finan-
cieras, con la dnica incégnica del grado de parricipacién en este sisterna de las em-
presas francesas, que progresivamente habian ido desplazando a las alemanas del
mercado de telas, y del papel jugado en Ia cisculacién de mercancias y créditos por
el pastel tolosanc.™ En 1510 Pere Valdman, factor de la sociedad Humpis, para
saldar Ia deuda contraida con Llufs Vives por la compra de 34 sacas de lana, le ce-
dfa las deudas que con él tenfan los tenderos Joan Nunyes y Sancho Cota. Un mes
mis tarde cedia ¢l resto de la deuda de Diego de Madrid a Diego Martinez para sa-
tisfacer parre del precio de 28 sacas de lana. A este mercader valenciano volveria
a cederle 2 mediados de afio otras deudas, las de Diego de Madrid y Bernar Ferrer,
para poder afronrtar la compra de lana, ahora de 23 sacas. A finales de afio, Huguet
Ferrer reconocia deber dinero a Gaspar de Ribes, mercader, por la adquisicién de
lana e intentaba pagarle a través de la cesién de la deuda que habfa contraido el
tendero Sancho Cota por la compra de seis piezas de saya.”

La circulacién de mercancias y la transferencia de deudas colocaba al mercader
valenciano en la cispide del sistema de discribucidn local. Por un lado, la exis-

70. 1503, marzo 29, junio 22, agosto 11 y octubre 19 (T4id, n® 2020).

71. 1503, agosto S y sepsxemére 3 (lhidem), 15086, septiembre 3 y noviembre 7 (14id, n° 2023)
1508, octubre 13 (fhid, 0° 2025), 1510, enero 11 y marzo 19 (Ibid, n® 2027). También hacia lo pro-
pio la compafifa Ankenreute (1306, enero 22, 1bid, n® 2023).

72. J. GuirAL-HaDzutosste, Valencia, puerto..., p. 111,

73. 1510, enero 16, febrero 23, mayo 10 y noviembre 12 (I5id, n® 2027).



EL MERCADO DE TELAS Y «NUEVOS PANOS LIGEROS» 271

tencia de un mercado abierto y desprotegido —como era ¢l de tejidos ligeros y te-
las— pe:mma la financiacién de las compras de materias primas por parte de las
empresas extranjeras. Por otro lado, el resto de” operadores de dmbito local queda-
ba supeditado a la mayor capacidad financiera y al peso politico que apoyaba a la
empresa mercantil local. La mayor parte de los capitales que circulaban acababa en
mands de los comerciantes de la capiral. Los campesinos cerraban por adelantado
los coneratos con ellos. Y les debfan dinero por comprar mercancias del mercado
urbano; los artesanos se endeudaban por adquirir articulos procedentes del campo
o de las redes maritimas, ademiés de que su trabajo dependia del suministro per-
maneénte. Los tenderos y demds pequefios agentes def mercado se hallaban media-
tizados por un endeudamiento que asfixiaba cada vez mds a los niveles inferiores
del grupo. En esta situacién de superioridad social y econdémica, ;qué podia em-
pujaria las emnpresas mercantiles urbanas a abandonar el mercado local para arries-
gar sus capitales, cuando los beneficios del sistema eran ya de por si suficiente-
mente lucrativos?.

Es cierto que el grupo mercantil urbano no era un grupo homogéneoc. Las ac-
tas notariales invitan, en primera instancia, a diferenciar entre los comerciantes
que operaban en las redes locales o regionales y el comerciante que mantenia in-
tereses y factores en mercados muy alejados, que acaparaba los beneficios del co-
mercio internacional. Pero es una heterogeneidad impuesta por los determinantes
de la estructura de la empresa mercantil, que no implica conflicto alguno. Ambos
grupos habian sido protegidos a lo largo del siglo por la politica municipal. La
complementariedad de sus funciones y estrategias econdmicas y las de los maestros
artesanos de la cindad, estaban en la base de la reproduccidn del sistema urbano.

En definitiva, la identificacién de intereses entre capital mercancl, local y ex-
tranjero, y corporacién rextil, hizo inviable una mayor reforma del mercado tex-
til local. De hecho, las ordenanzas de tejedores de 1519, haciéndose eco de la ma-
siva penetracmn de telas extranjeras, ofrecian una singular salida a los arcesanos del
lino: la fabricacién de pafios de calidad superior como las estamefias o los corde-
Hates,™ tejidos con fibras largas peinadas, introducidos quizds por influencia del
worsted inglés, que quizds como en Cuenca también en Valencia acabarfan des-
plazando a los pafios berbies de inferior calidad.” ;Se trataba de acallar el des-
contento entre las filas de estos tejedores que vefan ¢édmo la desproteccién politi-
ca y la descapitalizacién no les permitia intervenir en un provechoso negocio?
Puede ser. Probablemente la asuncién por parte de la industria de }a lana ~aiin en
una situacién préspera— de los desequilibrios que en otros sectores provocaba la
concentracién del capital mercantil en la produccién y comercializacién de pafios

74. G. NAVARRO BSPINACH, [ndustria y artesanads..., p. 320.
75: P. IrapiEl MURUGARREN, of. cit., p. 198,
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de lana, fuera una estrategia a corto plazo de superacién de los desajustes. En es-
te sentido, la tardfa creacién del gremio de tejedores de lino (1531) evidencia la
supeditacién de estos artesanos a fos intereses de otras corporaciones locales.

Bajo estas coordenadas, las perspectivas de la industria textil de la ciudad de
Valencia y de la participacién en ella del capital mercantil avanza un incierto fu-
turo. Poco sabemos de la situacidn econdmica de la ciudad y del teino a mediados
del siglo xvI. 8i nos atenemos a los daros proporcionados por la circulacién de em-
barcaciones que suministra el impuesto del peaje de mar, los circuitos comercia-
les bajomedievales fueron quebrando: aproximadamente entre las décadas de 1520
y 1570, el nimero de embarcaciones llegadas desde los puertos del Mediterrdneo
central, los mercados de consumo de los pafios valencianoes, del noree de la penin-
sula italiana, del sur de Francia o de la Europa atldntica, los mercados exportado-
res de aquella nueva pafieria ligera, alcanzé unos minimos histéricos.” Tampoco la
industria sedera parecia haber alcanzado la competitividad que pudiera cubrir el
fracaso de la industria lanera; la mayor parte de los mercados de consumo de los te-
jidos de seda de calidad se hallaban en la peninsula.” Bl progresivo descenso del
niimero de agremiados en las corporaciones de la seda y de la lana, los continuos
fraudes, la progresiva especializacién del mercado valenciano en el aprovisiona-
miento internacional de materias primas, la arrolladora competencia de otros cen-
tros textiles castellanos o la anquilosada estructura de la induseria urbana valen-
ciana, son algunos de los factores esgrimidos por diversos historiadores para ex-
plicar el fracaso de las industrias textiles de la ciudad de Valencia a lo largo del si-
glo xv1.”® De todos modos, carecernos todavia de estudios detallados que permitan
establecer interpretaciones sélidas; sin embartgo, por ahora, estas aproximaciones al
tema siguen planteando la cuestién definitiva de la retraccidn del capital mercan-
til, identificado con el destino de una industria textil urbana determinada y re-
plegado ante el aumento de la concurrencia externa, la aversién al riesgo inheren-
te a los canales exteriores de comercializacién v la definitiva reconversién a formas
de reproduccién del capiral mds acomodaticias, protegidas directamente por los in-
tereses econémicos del patriciado local.

76. E. SALVADOR, op. ¢it., p. 172-173 y 338,

77. G, NAVARRO ESPINACH, Industria y artesanado..., p. 528-529.

78. G. NavarRRO EsrinacH, El col legi de lart major de la seda de Valincia, Valéncia, 1996 p-
56-61.



